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Avion Ailesi olarak; Kuyumcukent kompleksinde profesyonel hizmet 
anlayışıyla hareket edecek bir turizm acentesinin eksikliğinin tes-
pitiyle kurumsal olarak hareket edecek bir firma kurma ihtiyacına 
binaen 2015 yılında Kuyumcukent AVM 1.katta hizmet vermeye baş-
lamış ve fizibilite çalışmalarının haklılığı ile kısa sürede hızlı bir ivme 
ile gelişimini tamamlanmış ve her geçen gün gelişen bir kurumsal 
firma haline gelmiştir.

Bizi farklı kılan öncelikli unsur “Aile” firması olarak oluşturduğumuz 
birlikteliğin, Güleryüzlülük, Samimiyet, Şeffaflık ve Dürüstlük ilkeleri 
içinde önceliğimiz “para” olmadan müşteri memnuniyeti kazanma 
anlayışı ile hareket edebilmemizdir.
Müşteri portföyümüz ağırlıklı olarak kuyum sektörü bağlantılı Ortado-
ğu ve Körfez ülkelerine “BUSSINES” seyahatleri planlamanın yanı sıra 
yerli ve yabancı müşterilerimizin günlük tatil ve özel organizasyon-
larını “Vize, Uçak, Transfer, Otel” bağlantılı olarak koordineyi özel 
ilgi, farklı çalışma grupları ile çok alternatifli olarak büyük emekler 
vererek sürdürüp gerek müşterilerimiz için en uygun fiyat aralığını ve 
gerekse en iyi hizmet kalitesini dürüstçe yakalamaya çalışıyoruz.
Toplum olarak, gelişen teknolojik imkanlar doğrultusunda her fert 
kendi veya şirket turizm/seyahat ihtiyaçlarını yapmaya çalışsa da 
profesyonel hizmet veren seyahat acenteleri ile çalışmak uzun dö-
nemde kendisi için daha ekonomik olduğunu görecektir.
“Sektör Profesyonellerin Tercihi” sloganından hareketle özellikle 
kurumsal müşterilerimiz için her destinasyon için özel ilgi ve mes-
lek deneyim/tecrübesinden faydalanan ekibimiz her türlü seyahat 
planında en avantajlı çözümü yakalamakla beraber uzun vadede 
kendisi ve firması için ciddi kazanımlara sahip olduğunu göz ardı 

edilmemesi gerekir.
Bu bağlamda dünyanın her yerinde birinci elden ekono-
mik “uçak bilet satışı,” ülkemizin her köşesinde misafir-
lerini en ekonomik ve kaliteli şekilde konaklatabileceği 

“oteli,” misafirlerini prosüdürlerden kurtaran “vize” hizmeti, 
dünyanın her yerinde “araç kiralama” hizmeti,

kurumlar için çok önem arz eden yeni ürünlerin tanıtıldığı lans-
manlar, bayilerle iletişimin ve motivasyonun sağladığı “geziler,” 
müşterilere tanıtım ve özendirme çalışmalarının yapıldığı “fuarlar,” 
şirketlerin geleceğini belirleyen toplantı organizasyonları, misafirlerin 
hiçbir zaman anılarından silinmeyecek “tatil” organizasyonları, gibi 
hizmetleri AVİON TURİZM en iyi şekilde sunarak müşteri memnuniyeti-
ni kazanmaktadır.
Tüm bu faaliyetlerini arkasında memnun, mutlu ve keyifli müşteriler 
bırakarak AVİON TURİZM’ e duyulan güveni sağlamanın haklı gururu-
nu ve onurunu yaşamaktayız.

Aklınız
HavadaKalmasınKalmasın



0542 842 12 10

Yurtiçi-Yurtdışı Bilet Hizmetleri-Vize İşlemleri-Otel Rezervasyonları
Fuar Organizasyonu-Tur Organizasyonu
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Değerli Meslektaşlarım ve 
Sevgili Dostlar,

Kuyumcukent İşletme A.Ş.
Yönetim Kurulu Başkanı

Nevzat SUDAŞ

D e ğ e r l i  m e s l e k t a ş l a r ı m  v e  s e v g i l i  d o s t l a r,

G ü n  b i r l i k  o l m a ,  b i r l i k t e  h a r e ke t  e d e b i l m e  g ü n ü .  B i r -

l i k t e  o l u r s a k  g ü ç l ü  o l u r u z . 

B a ş a r ı l m a s ı  z o r  o l a n  h e r  ş e y  b i r l i k t e  o l u r s a  ko l a y l a ş ı r.

İ ş t e  o  z a m a n  b a ş a r ı  k a ç ı n ı l m a z  o l u r.

B i z l e r  i ç i n  d e  z o r  z a m a n l a r ı n  a ş ı l m a ya  ç a l ı ş ı l d ı ğ ı ,  h e -

p i m i z i  b i r l i k  o l m a ya  ç a ğ ı r a n  s ü r e ç l e r d e n  g e ç i yo r u z . 

B u g ü n l e r d e  b i z l e r i  d e s t e k l e r i y l e  ya l n ı z  b ı r a k m a ya n 

ç o k  ö n e m l i  z i ya r e t ç i l e r i m i z  o l d u .

T B M M  B a ş k a n ı  S a y ı n  İ s m a i l  K a h r a m a n ,  Ya r g ı t a y  B a ş -

k a n ı  İ s m a i l  R ü ş t ü  C i r i t ’ i n  z i ya r e t i  b i z l e r i o nu r l a n d ı r d ı , 

mu t l u  e t t i .

Va l i  ya r d ı m c ı m ı z  M e h m e t  A l i  Ö z y i ğ i t ,  K ü ç ü k ç e k m e c e 

K a y m a k a m ı  H a r u n  K a ya  v e  B a y r a m p a ş a  K a y m a k a m ı 

O s m a n  A s l a n  C a n b ab a  d a  z i ya r e t l e r i  i l e  b i z l e r i  o nu r -

l a n d ı r d ı ,  mu t l u  e t t i .

S ı c a k l a r ı n  y ü k s e k  o l d u ğ u  k a d a r,  h a r e ke t l i  g ü n l e r i n 

d e  ya ş a n d ı ğ ı  d o l u  d o l u  b i r  ya z  m e v s i m i n i  g e r i d e  b ı -

r a k t ı k .  Ta t i l l e r,  b a y r a m l a r  d e r ke n  m e t r o p o l l e r d e  a l ı ş -

k ı n  o l d u ğ u mu z  b u  ko ş u ş t u r m a l ı  ya ş a m a  g e r i  d ö n d ü k . 

O k u l l a r ı n  a ç ı l m a s ı  i l e  h ı z l a  d o l a n  İ s t a n b u l ’ d a ,  K u -

y u m c u ke n t  o l a r a k  v e r i m l i  ç a l ı ş m a l a r  g e r ç e k l e ş t i r -

d i k .  B i l i yo r s u nu z  ya z  d e m e k  b i z i m  i ç i n  d ü ğ ü n  s e z o nu 

d e m e k .  B u  s e z o nu  d a  e t k i l i  v e  d o l u  d o l u  g e ç i r m e ye 

g a y r e t  e t t i k .  A m a c ı m ı z  K u y u m c u ke n t ’ i n  v e r d i ğ i  b ü -

t ü n  h i z m e t l e r i  y ü k s e k  o r a n d a , u l a ş ab i l d i ğ i m i z  b ü t ü n 

i n s a n l a r a  d u y u r m a ya  ç a l ı ş ı yo r u z .

B u r a n ı n  s a d e c e  k u y u m  ü z e r i n e  b i r  ye r  o l m a d ı ğ ı n ı , 

g e l i n l i k ,  ab i ye,  d a v e t i ye,  o r g a n i z a s yo n ,  d ü ğ ü n  v e 

n i k a h  s a l o n l a r ı n ı n  d a  o l d u ğ u  b ü y ü k  b i r  ko m p l e k s  o l -

d u ğ u nu  a n l a t m a ya  ç a l ı ş ı yo r u z .  Ve  b u n d a  d a  b ü y ü k 

o r a n d a  b a ş a r ı l ı  o l d u k .  Ö z e l l i k l e  s o n  d a k i k a  r e k l a m -

l a r ı  b u  u n s u r l a r ı  b a z  a l d ı k .  B u  r e k l a m l a r ı  e t k i s i ,  r e y -

t i n g l e r i  y ü k s e k  d i z i l e r d e,  p r o gr a m l a r d a  ya y ı n l a t t ı k . 

Ö n e m l i   t v  p r o gr a m l a r ı n d a  k a n a l l a r a  ko nu k  o l d u k .

M a r m a r a  b ö l g e s i  a ğ ı r l ı k l ı  b a z  a l ı n a r a k  t i r a j ı  y ü k -

s e k  g a z e t e l e r l e  i n s e r t l e r  d a ğ ı t t ı k .  A y r ı c a  i n s e r t l e r i n 

İ s t a n b u l  i ç i  e l d e n  d a ğ ı t ı m l a r ı n ı  d a  g e r ç e k l e ş t i r d i k . 

A f i ş l e r,  d ö n  k a r t l a r  v e  b ü y ü k  e b a t l ı  d ı ş  c e p h e  r e k -

l a m l a r ı  i l e  b u  s ü r e c i  e n  d o l u  ş e k i l d e  d e ğ e r l e n d i r m e -

ye  g a y r e t  e t t i k .
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Y ı l b a ş ı  ya k l a ş ı r ke n  b u  t a r z  ç a l ı ş m a l a r d a  b i -

z i m  i ç i n  d a h a  ç o k  ö n e m  k a z a n m a k t a .  Y i n e 

y ı l b a ş ı  i ç i n  d e  b ü y ü k  b i r  k a m p a n ya  h a z ı r -

l ı ğ ı  i ç i n d e y i z .  G ü ç l ü  r e k l a m  ç a l ı ş m a l a r ı  v e 

e t k i l i  P R  ç a l ı ş m a l a r ı y l a  K u y u m c u ke n t ’ i n 

d a h a  ç o k  i n s a n  t a r a f ı n d a n  b i l i n m e s i n i 

s a ğ l a m a k  h e d e f i m i z .  İ s t i yo r u z  k i  e s n a f ı m ı z 

b u  k a m p a n ya l a r d a n  k a z a n ç  e l d e  e d e r ke n 

h a l k ı m ı z d a  b i z d e n  h ab e r d a r  o l s u n  v e  a l t ı n , 

d ü ğ ü n  a l ı ş v e r i ş l e r i  i ç i n  b i z i  t e r c i h  e t s i n l e r. 

K u y u m c u ke n t ’ i n  e n  b ü y ü k  a va n t a j ı  ü r e t i c i -

d e n  t ü ke t i c i ye  i n d i r i m l e r l e  ü r ü n  s a t m a s ı d ı r. 

B i z  d e  r e k l a m  k a m p a n ya l a r ı m ı z d a  b u nu 

v u r g u l u yo r u z .  İ n ş a l l a h  b u  k a m p a n ya l a r ı n 

d ö n ü ş l e r i  d e  b ü t ü n  e s n a f ı m ı z a  b e r e ke t l i  v e 

h a y ı r l ı  k a z a n ç l a r a  v e s i l e  o l u r.

1 2 - 1 5  E k i m  t a r i h i n d e  İ s t a n b u l  J e w e l r y  S h o w 

o l a r a k  g e r ç e k l e ş e n  f u a r  b i z l e r  i ç i n  o l d u k -

ç a  ö n e m l i .  Ye n i  ü r ü n l e r i n  s e r g i l e n d i ğ i ,  s o n 

g e l i ş e n  t e k n o l o j i n i n  b i z l e r e  s u n d u ğ u  ye n i 

i m k a n l a r ı n  t a n ı t ı l d ı ğ ı ,  ü r e t i m i  d e s t e k l e ye n 

m a k i n e  v e  e k i p m a n l a r ı n ı n  ye r  a l d ı ğ ı  b u 

f u a r d a  K İ A Ş  o l a r a k  b i z  d e  ye r i m i z i  a l d ı k . 

D o s t l a r ı m ı z l a  ye n i d e n  b u l u ş a c a ğ ı m ı z ,  b o l 

b o l  f i k i r  a l ı ş v e r i ş l e r i  yap a c a ğ ı m ı z ,  v e r i m l i 

b i r  f u a r  o l a c a ğ ı n d a n  e m i n i m .  Ye r l i  v e  ya -

b a n c ı  m i s a f i r l e r i m i z i  a ğ ı r l a m a k  i ç i n  o r a d a 

o l a c a ğ ı z .  U m a r ı m  b u  f u a r  ye n i  f i r m a l a r, 

ye n i  m ü ş t e r i l e r,  ye n i  u f u k l a r  a ç a r  h e p i m i z e.

B i r l i ğ i n ,  b e r ab e r l i ğ i n ,  h o ş g ö r ü n ü n  e k s i k 

o l m a d ı ğ ı  g ü z e l  ü l ke m i z e  d a h a  d a  b a ş a r ı l ı 

h i z m e t l e r  s u n m a k  i ç i n  ç a l ı ş ı yo r u z .

 

D u a  v e  d e s t e k  s i z d e n ,  g a y r e t  v e  ç a l ı ş m a 

b i z d e n ,

 

Te v f i k  v e  i n a ye t  A l l a h ’ t a n …

M u h ab b e t l e  k a l m a n ı z  d i l e k l e r i m l e … 
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TBMM Başkanı Kahraman; 18 Eylül Pazartesi günü KİAŞ’a 
gerçekleştirdiği ziyaretinde KİAŞ Yönetim Kurulu Başkanı 
Nevzat Sudaş ve Kuyumcukent Başkanı Av. Özcan Halaç’tan 
Kuyumcukent kompleksinin işleyişi, atölyeler, Avm, iş sahaları, 
ekonomideki yeri gibi konular hakkında detaylı bilgiler alarak 
tesisi yakından tanıma fırsatı buldu. Sudaş’ın makamında geçen 
görüşmeye Av. Mehmet Alacacı, İBB Genel Sekreter Yardımcısı 
Hüseyin Eren, BKM Başkanı Selahattin Uyanık, KUYAŞ Yönetim 
Kurulu Başkanı Sait Erdal Metiner, KİAŞ Yönetim Kurulu Başkan 
Vekilleri Abdullah Deniz ve Ahmet Karbeyaz, KİAŞ Genel Müdür 
Vekili Sadi Ağır, KİAŞ Yönetim Kurulu üyeleri Nail Akyüz ve Ah-
met Fındıkoğlu da katıldı. 
Toplantıda Kuyumcukent’in sorunlarına değinen Sudaş; tadilat 
projesinin tesisin geleceği için önemine değinirken, problemler 
hakkında sohbet ederek karşılıklı fikir alışverişinde bulunarak 
TBMM Başkanı İsmail Kahraman’dan da destek talep etti.
Sayın TBMM Başkanı İsmail Kahraman yaptığı dostluk ziyaretin-
de nazik hediyeler sunarken, KİAŞ Yönetim Kurulu Başkanı 
Sudaş da kendisine günün anısına hediye takdim etti. TBMM 
Başkanı İsmail Kahraman Kuyumcukent’i daha yakından incele-
mekten ve detaylı bilgiler almaktan, protokol heyetini tanımaktan 
memnuniyet duyduğunu dile getirdi ve tesisten ayrıldı.

Kuyumcukent kompleksi her geçen yeni misafirlerini ağır-
lamakta ve ülke için önemini bir kez daha gözler önüne 
sermektedir. Bu ziyaretçiler arasına TBMM Başkanı İsmail 
Kahraman’da eklendi. Geçtiğimiz Mart ayında geçirdiği ra-
hatsızlığın ardından görevinin başına dönen İsmail Kahramanı 
makamında ziyaret eden Nevzat Sudaş, Meclis Başkanı’nı 
Kuyumcukent’te ağırlamaktan mutluluk duyduğunu belirtti.

TBMM BAŞKANI SAYIN İSMAİL KAHRAMAN’DAN
KİAŞ YÖNETİM KURULU BAŞKANI 
NEVZAT SUDAŞ’A DOSTLUK ZİYARETİ
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Gazi ve şehit yakınlarının destekçisi İstanbul Altın Rafinerisi Yönetim Kurulu Baş-
kanı Av. Özcan Halaç’a makamında anlamlı bir ziyaret gerçekleşti.
Türkiye Harp Malulü Gaziler, Şehit Dul ve Yetimleri Derneği İstanbul Şubesi Baş-
kanı Gazi Önder Çelik, Başkan Yardımcısı Gazi Ümit Şimşek, Yönetim Kurulu Üyesi 
Gazi Süleyman Yılmaz, Yönetim Kurulu Üyesi Şehit eşi Yadigâr Kocaeli, Yönetim 
Kurulu Üyesi Gazi Reşit Kazıcı ile birlikte İstanbul Altın Rafinerisi Yönetim Kurulu 
Başkanı Av. Özcan Halaç’ı Kuyumcukent’teki ofisinde ziyaret ettiler. Kuyum-
cukent Engelliler Koordinatörü Aydın Avşar’ın da bulunduğu bu ziyarette şehit 
yakınlarına, gaziler ve ailelerine Av. Özcan Halaç’ın derneğe göstermiş olduğu 
ilgi ve yapmış olduğu katkılarından dolayı Dernek Başkanı Gazi Önder Çelik 
tarafından teşekkür edildi. Halaç’ın sosyal sorumluluk projelerine gösterdiği has-
sasiyetten ötürü memnuniyetlerini dile getiren dernek başkanı ülke genelinde 
de iş adamlarının desteklerini beklediklerini söyledi.
Dernek Başkanı Çelik; Av. Özcan Halaç’ın yardım projelerinde gösterdiği tevazu 
ve desteğin; derneklerini, gazi aileleri ve şehit yakınlarını onurlandırdığını aynı 
zamanda da bu desteklerin, gazilerin rehabilite sürecinde yardımcı olduğunu 
sözlerine ekledi. 
Karşılıklı dostça yapılan sohbette gazi ve şehit yakınlarının sorun ve sıkıntıları 
dile getirilirken, görüşme iyi dileklerle ile son buldu.

GAZİLER VE ŞEHİT YAKINLARI
İSTANBUL ALTIN RAFİNERİSİ YÖNETİM KURULU BAŞKANI
Av. ÖZCAN HALAÇ’I ZİYARET ETTİ
Gazi ve şehit yakınlarının des-
tekçisi İstanbul Altın Rafinerisi 
Yönetim Kurulu Başkanı Av. 
Özcan Halaç’a makamında 
anlamlı bir ziyaret gerçekleşti.
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KÜLTÜR ve TURİZM BAKANI 
PROF. DR.NUMAN KURTULMUŞ 
MAKAMINDA ZİYARET EDİLDİ
KİAŞ Yönetim Kurulu Başkanı Nevzat Sudaş, 19 Temmuz itibari ile yeni görevine başlayan olan Kültür ve Turizm 
Bakanı Numan Kurtulmuş’u ziyaret etti. Nevzat Sudaş bu ziyaretlerinin hem yeni görevinin hayırlı olması temenni-
si olduğunu hem de turizmin Kuyumcukent’e yönlendirilmesi üzerine destek sağlanması konusunda görüştükle-
rini bildirdi. Gerçekleşen görüşmede Kuyumcukent’in hızla büyüyen yapısından bahsedilirken ayrıca Kuyumcu-
kent projeleri ve yaşanan sorunlar hakkında bilgi verildi.
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Eltem Elektrik, A.G. ve O.G Şalt Tesisleri, Trafo 
Merkezleri, Fabrika ve Endüstriyel Tesislerin 
Elektrif ikasyon İşleri, Fabrika Otomasyon Sis-
temleri, panoları, Enerj i Nakil Hattı Taahhütleri 
gibi konularda fabrikalar, makine ve ekipman 
üreticileri, lokal elektrik malzeme satıcıları i le 
taahhüt firmaları için gerekli elektik malze-
melerini pazarlama ve teknik danışmanlık 
konularında müşteri lerine çözümler sunan 
bir dağıtım firmasıdır. Hızla büyüyen Kuyum-
cukent’in harcadığı enerj iyi daha ekonomik 
hale getirebilmek için öneri lerini sunmak 
üzere Eltem Elektrik AŞ. Genel Müdürü Nadim 
Ekiz Başkan Sudaş’ı ziyaret etti. Toplantıya 
KİAŞ Genel Müdür vekil i  Sadi Ağır da katı ldı. 
Toplantıda KİAŞ’ın tesis için harcadığı enerj i 
i le i lgi l i  daha ekonomik olması için neler ya-
pılabileceği, nasıl kullanılabileceği hakkında 
fikir teatisinde bulunuldu.

ENERJİDE EKONOMİK 
ÇÖZÜMLER İÇİN
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Özel Yetenek taraması ve RAM hakkında biraz bilgi 
verir misiniz? 
Nasıl başladı bu süreç?
Bahçelievler 3 yı ldır İstanbul Kalkınma Ajansı’nın desteğiyle i lkokul ve 
ortaokullarımızda 70 bin öğrencimizi yetenek testinden geçirdik. Türkiye 
tarihinde şimdiye kadar yapılmış en kapsamlı “Yetenek” taramasıdır. 
Bununla beraber i lçemizdeki i lk ve ortaokullarda 24 i lkokulun, 25 orta-
okulun tamamında özel odalar oluşturuldu. Bu odalara “Destek Eğitim 
Odası” diyoruz. Toplamda 3 milyon TL’l ik bir bütçe i le yapıldı. 70 bin 
çocukla yapılan yetenek taraması sonucunda yapılan değerlendirme-
lerde 1400 çocuğumuz özel yetenekli olarak tespit edildi. Bu hazır la-
nan odalar, bu çocukların yetenekleri doğrultusunda donatıldı. Sıra 
öğretmenlere geldiğinde 550 öğretmenimiz de toplamda 200 saatlik 
konuyla i lgi eğitim aldı. Özel yetenekli çocuk nedir, ne değildir diye. Ve 
bu süreç 3 yı ldır Bahçelievler’de devam ediyor. Bu konuda tek örnek 
Bahçelievler’dir. Bir de tabii unutmadan bu sürecin en önemli ayağı 
veli ler. Veli noktasında da veli evde ne yapar, bu çocukları evlerinde 
ebeveynleri nasıl desteklemeli ler birazda bu konu üzerinde çalışmala-
rımıza ağırl ık vermeye başladık. Öğrenciler için okullardaki süreç tıkır 
t ıkır iş l iyor. 16-17 Eylül tarihlerinde ve bundan sonra da bell i  aralıklar-
la Kuyumcukent’in de desteğiyle Nevzat Sudaş beyin de katkılarıyla 
burada bell i  aralıklarla veli lere özel eğitimler düzenleyeceğiz. Mesela 
Cumartesi günü burada veli ler i le evde zeka oyunları i le i lgi l i  eğitimler 
alıyorlar. Bu oyunlarla çocuklarının zeka gelişimine nasıl katkı sağlaya-
caklarını öğreniyorlar. Pazar günü de çocuklarla model uçak yapımı 
etkinliğimiz olacak. Tahtadan ori j inal bir uçak yapacaklar. Bu yaptıkları 
uçakları uçuracaklar. Bunların sonucunda ailelere; çocuklarıyla farkl ı, 
eğitici, ori j inal ne gibi çalışmalar yapabil ir ler bunu anlatmaya çalışıyo-
ruz. Önümüzdeki günlerde ise çocuklarımızla kuyum atölyesi i le i lgi l i  bir 
çalışmamız olacak. Zanaatkarları ziyaret edip altın, pır lanta, elmas gibi 
madenlerin nasıl iş lendiğini, çocuklara göstermiş olacağız. 
Bu etkinliğimize İstanbul’un her yerinden katı l ım sağlandı. 70 çocu-
ğumuz, 100 velimiz var bugün burada. Daha çok başvuru aldık fakat 
bulunduğumuz mekan ancak bu kadar çocuk ve veli için yeterl i . 
Çocuklarındaki özel yeteneği fark eden veliler, size ulaşmak 
için nasıl yol izlemeli?
Bahçelievler RAM’ın sosyal medya hesaplarından (ınstagram, facebo-
ok, twitter, web sitesi gibi) takip edebil ir ler. Gerçekten insanlar bura-
ları çok fazla ziyaret ediyor. Mesela bizim facebook hesabımızın aylık 

Mehmet Hilmi Eren. Özel yetenekli çocukları tespit 
eden Bahçelievler Rehberlik ve Araştırma Merkezi 
(RAM)’nin Müdürü. Mehmet bey özel yetenekli 
çocuklar ve RAM hakkında sorularımızı yanıtladı.

Bahçelievler
Rehberlik ve 
Araştırma 
Merkezi
Kuyumcukent’te 
Faaliyet 
Gösteriyor

Özel Yeteneklİ Çocuklar 
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erişimi 1 milyonu geçiyor. Adımız 
Bahçelievler RAM ama çoğu et-
kinl iğimiz herkese açık. 

Bu yetenek testi ile belirlenen 
çocuklar nasıl bir eğitimden 
geçiyor. Bildiğimiz örgün eği-
timden mi devam ediyorlar 
yoksa farklı bir okulda farklı bir 
eğitimden mi geçiyorlar?
Normal örgün eğitimin içinde 
kendi okullarında haftada ekstra 
12 saat fazla eğitim alıyorlar. İ la-
ve eğitim de diyebil ir iz. Çocuğun 
ders saatlerine göre bu çalışma 
programı düzenleniyor. Ve aynı 
anda en fazla 6 öğrenci bir sınıf-
ta olabil iyor. 

Çocuklar ilk ve ortaokul eğiti-
mini tamamladıktan sonra lise 
ve üniversite de onları neler 
bekliyor?
Yine devletimizin Bil im Sanat 
Merkezi olarak adlandırdığımız 
BİLSEM’leri var. Buraya i lkokul, 
ortaokul ve l ise de özel yetenekli 
tanısı almış çocuklar gidebil iyor-
lar. Şu an İstanbul’un 39 i lçesinde 
Bil im Sanat Merkezi sınavlarına 
3 yı ldır giren çocuklar arasında 
en çok çocuk Bahçelievler’den. 
Türkiye’de tespiti yapılan üstün 
zekalı çocuk sayısı yine en fazla 
Bahçelievler’de. Bu Bahçeliev-
ler’de çok fazla üstün zekalı 
çocuk var anlamına gelmez. Bu 
bizim bu konuyla çok yakından 
i lgilenmemiz ve tespit etme-
miz sayesindedir. BİLSEM’lerden 
de faydalanıyorlar üniversiteye 

kadar. Mesela bizim burada bir 
çocuğumuz var youtube’da bu 
çocuğumuzun 100 binin üzerinde 
takipçisi var. Aylık 5 bin l ira gibi 
bir gelir i  var. İngil izce yayın yapı-

yor. Ve İngil izceyi kendi kendine 
öğrenmiş. Ve bu çocuk dürüst 
hackerl ik nasıl yapıl ır bunu öğre-
tiyor. 
Amacımız bu çocuklara sürekli 
destek olmak değil. Yetenekleri 
doğrultusunda yollarını açmaya 
yardım ediyoruz. 

Çocuklardaki hangi farklılıklar 
aileleri size yönlendirmeli?
Sanat, spor, yaratıcıl ık, l iderl ik 
ve zihinsel aktivitelerde akranla-
rından anlamlı düzeyde farkl ı-
l ıklar gösteren çocuklardır bizim 

ulaşmak istediğimiz çocuklar. 
Tabii ki bütün çocuklar zeki ama 
çocuklarında anlamlı farkl ı l ıklar 
olduğunu düşünen aileler bizimle 
irt ibata geçebil ir ler. 

Diğer ilçelerde de bunun yay-
gınlaşması ile ilgili çalışmalar 
var mı?
3 yıl önce yaygın değildi. Biz i lk 
yı l 36 bin çocuğa yetenek testi 

yaptık. Bu 36 bin aile demek. Bu 
36 bin ebeveyn anne baba de-
mek. 72 bin kişi demek. Bu durum 
ilçe i lçe duyuldu. Güngören’de-
ki, Ataşehir’deki veli bizi aradı. 
Biz de niye yok diye bize sordular. 
Ve bir baskı mekanizması oluşu-
yor. Bakanlığımız 18 Eylül 2015 
tarihinde bir genelge yayınladı. 
Okullarında bir tane bile tanıl ı 
üstün yetenekli, özel yetenekli 
çocuk varsa o okulda özel bir 
oda açıp çocuğa ekstra eğitim 
vermek mecburiyetindeler. Hatta 
soruşturmalar açıldı. Okullarında 
böyle sınıf lar açmayanlarla i lgi l i . 
Bu genelgeden sonra bu Türkiye 
geneline yayıldı.
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Alanında i lk ve tek olan Kuyumcukent 
misafir lerini de ayrı bir özen ve hassa-
siyetle ağırlamakta. 4 Ekim Çarşamba 
günü İstanbul Vali Yardımcısı Mehmet Ali 
Özyiğit, Bayrampaşa Kaymakamı Osman 
Aslan Canbaba, Küçükçekmece Kayma-
kamı Harun Kaya Kuyumcukent’i ziyaret 
etti. KİAŞ Yönetim Kurulu Başkanı Nevzat 
Sudaş, BKM Yönetim Kurulu Başkanı Sela-
hattin Uyanık, Kuyumcukent KİAŞ Yönetim 
Kurulu Üyesi Ahmet Karbeyaz ve Abdullah 
Deniz, KİAŞ Genel Müdür Vekil i  Sadi Ağır 
ve Ahmet Kocadere tarafından karşı la-
nan vali yardımcısı ve kaymakamlarla 
kahvaltı yapıldı. Kuyumcukent’in gelişme-
si ve büyümesi için gerekli olan, yapıl-
ması gerekenlerin konuşulduğu görüşme 
en kısa sürede tekrarlanmak üzere son 
buldu.

KUYUMCUKENT’TE 
ZİYARETLER HIZ KESMİYOR
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Türkiye’de geleneksel olarak altın bir tasarruf aracı olarak kullanıl ıyor. 
Yastık altı olarak tabir edilen ve siyasilerce 100 milyar dolar civarında 
olduğu tahmin edilen altın daha çok evlerde ya da kasalarda tutulur-
ken bu da önemli bir kaynağın finansal sistem dışında kalması anlamına 
geliyor.
 
Türkiye yatır ımlarını sadece iç tasarruflarla finanse edemezken, dış f i-
nansman ihtiyacı ekonomiyi küresel f inansta yaşanan dalgalanmalara 
karşı kır ı lgan bir hale getir iyor.
  
Tahvil in ihracına aracıl ık edecek olan Ziraat Bankası ise hafta sonu 
yaptığı açıklamada dört ayrı ihraç programı çerçevesinde, 81 i lde, 245 
i lçede ve 331 şubede Altın Tahvil i  ve Altına Dayalı Kira Sertif ikası talep 
toplama işlemini gerçekleştireceğini açıkladı.

Vatandaşa ‘altın’ çağrısı 
Türkiye’nin tasarruf açığı olduğuna ve bunun da Türkiye’yi dışa bağım-
lı hale getirdiğine değinen Şimşek, Başbakan Binali Yı ldır ım tarafından 
açıklanan ve bugün başlayan “altın tahvil i  ve altına dayalı kira sertif ika-
sı”nın önemine işaret etti. 

Tahminlere göre ziynet eşyaları hariç 2 bin 200 tonu bulan, yaklaşık 100 
milyar dolar değerinde atı l altın kaynağının olduğunu dile getiren Şim-
şek, “1980’l i yı l lardan it ibaren Türkiye’nin ithal ettiği altın miktarıyla ihraç 
ettiği altın miktarı arasındaki farka bakıyoruz. Öncesine giderseniz orta-
lama rakam çok daha büyük. Bu temkinli bir tahmin.” dedi.
Şimşek, Türkiye’nin bankacıl ık sistemine bakıldığında, kaynaklardan çok 

HAZİNE, YASTIK ALTINDA BULUNDUĞU
TAHMİN EDİLEN 2000 TON ALTIN İÇİN
TAHVİL SATIŞINI BAŞLATTI
Hazine Müsteşarlığı’nın yastık 
altındaki altının finansal sisteme 
kazandırılarak, yatırımların daha 
çok yurt içi tasarruflarla finanse 
edilmesinin sağlaması hedeflenen 
Ziraat Bankası şubeleri aracılığıyla 
ihraç edilecek altına dayalı tahvil 
ve kira sertifikası ihracında talep 
toplama başladı. 
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daha fazla kredi talebi bulundu-
ğunun altını çizerek, “100 l iralık 
mevduatın 90 l irasını kullanabil iyor-
sunuz, biz 125 l irasını kredi olarak 
vermişiz. Bu, sistemin dışa bağımlı 
olması demek.” ifadelerini kullandı.

“Muhatabınız Hazine, Ziraat Bankası 
aracılık yapacak”

Türkiye’nin kaynağının olduğunu 
ancak bu kaynağın atı l ve verimsiz 
tutulduğunu vurgulayan Şimşek, 
altın tahvil i  ve altına dayalı kira 
sertif ikasının önemine değinerek, 
şöyle devam etti:

“Hazine istediği zaman zaten pi-
yasadan borçlanıyor, borçlanma 
problemi yok. Peki biz bunu niye 
yapıyoruz? Biz, Türkiye’de tasarruf 
havuzunu büyütmek istiyoruz yani 
vatandaşımız kazansın, ülkemiz ka-
zansın, mil letimiz kazansın. Kasada, 
orada, burada duran altınları bu-
günden it ibaren Ziraat Bankasına 
götürüyorsunuz. Devletin güven-
cesinde Hazine bu işlemi yapıyor. 
Muhatabınız Hazine, Ziraat Bankası 
sadece aracıl ık yapacak. Biz, Ha-
zine olarak altın tasarruflarını siste-
me çekmek için masrafa katlanı-
yoruz. Ziraat Bankasına komisyon 
ödeyeceğiz çünkü elemanları ve 
şubeleri çalışacak. Bunu külçeler 
haline getirmek için altın rafinesine 
götürecek. Vatandaşımız istediği 
zaman tahvil ini, kira sertif ikasını 
getir ip ‘altınımı istiyorum’ derse, 
onu da vereceğiz.”
“Vadesi bittiğinde geri alacaksınız”

Şimşek, “Bu, iki yı l l ık vade olacak. 
Hazine her 6 ayda bir, Ziraat Ban-
kasındaki o vatandaşların şube-
sine yüzde 1,2, yı l l ık 2,4’ün biraz 
üzerinde getir i sağlayacak. Vadesi 
bitince altınınızı geri alacaksınız. 
Bu getir i, s izin hesabınıza otoma-
tik ödenecek. Evde altın durunca 
hiçbir getir iniz yok. Altın zaten 
değerlenecek, vadenin sonunda 
altınınızı geri alacaksınız. Bu arada 
paraya ihtiyacınız oldu, 2 yı l bekle-
yemeyeceksiniz ne olacak? Ziraat 
Bankasına gideceksiniz, onu sata-
caksınız, Ziraat Bankası onu sizden 

alacak. Evde, kasada, yastık altın-
da, orada burada tutacağınıza, 
yarın bir gün bir hırsızl ık olayında 
risklerle karşı karşıya kalacağınıza 
getir in bunu, devletin güvencesi-
ne, Türkiye’nin en büyük bankasına 
verin. Muhatabınız Hazine. Size de 
yüzde 2,4’ün biraz üzerinde getir i 
sağlayacağız. Dolayısıyla hem al-
tınınız altın olarak duracak ve va-
denin sonunda külçe olarak veya 
çeyreklik ya da tam altın olarak 
iade edilecek.” diye konuştu.

Kira Sertifikası Nedir ?
Kira sertif ikaları, varl ık kiralama 
şirketlerince, kendi nam ve sertif ika 
sahiplerinin hesabına ve yararına, 
satın almak veya kiralamak suretiy-
le devralınan varl ıkların finansma-
nını sağlamak amacıyla düzenle-
nen ve sahiplerinin bu varl ıklardan 
elde edilen gelir lerden payları 
oranında hak sahibi olmalarını 
sağlayan menkul kıymetlerdir. Dün-
yada gelişmiş ve gelişmekte olan 
birçok ülkede kira sertif ikaları ihraç 
edilmektedir.
 
 
Altın ile Kira  Sertifikası Nasıl Alınır ?
Şu an Ziraat Bankası’nda olması 
beklenen bu sistemde vatandaşlar 
altınları i le Ziraat Bankası’na gide-
cekler
 
El indeki altınların değerlerine göre 
bankadan tahvil veya sertif ika 
alacaklar
 
Aldıkları tahvil ler 
veya sertif ikalar 
sayesinde vadeli 
olarak kazanç sağla-
yacaklar
 
Sertif ikalar yatır ımcılara her 6 ayda 
bir altın fiyatına endeksli yüzde 
1.20 (yı l l ık yüzde 2.40) getir i sağla-
ması bekleniyor.
 
Sertif ika veya tahvil lerden memnun 
kalmadığınızda veya bozdurmak 
istediğinizde tekrar altın karşı l ığı 
alabil iyorsunuz.
 Ayrıca ara dönemlerde de ek ge-
tir i  sağlaması beklenmektedir.
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         Genel 
Müdüründen
NEZAKET
ZİYARETİ

Yurtiçi ve yurtdışı kargo gönderimi, tebligat işlemleri, 

internet başvurusu, PTT-Cell, PTTKart işlemleri, havale, 

fatura ödeme işlemlerinin yapıldığı Kuyumcukent PTT 

şubesi güvenli ve kaliteli hizmet anlayışı ile müşterile-

ri sayısını gün geçtikçe arttırmakta. PTT’nin Kuyum-

cukent’te şube açması sürecinde güzel dostluklarda 

oluştu. Bu dostluklar karşılıklı ziyaretlerle sürekli pekişir 

hale geldi. Bunu son örneğini ise geçtiğimiz günlerde 

yaşadık. PTT Genel Müdürü Kenan Bozgeyik KİAŞ Baş-

kanı Nevzat Sudaş’a böylesi bir ziyarette bulundu. 

Bozgeyik nezaket ziyaretinde tesisin işleyişi hakkında 

bilgi aldı. Altın takıların üretildiği, modellerin ortaya 

çıktığı, ince ince işlendiği atölyeleri gezerek altın ta-

kıları yakından inceledi. Güzel sohbetlerin yapıldığı 

bu nezaket ziyaretinin yakında tekrarlanması dilendi.
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K İ A Ş  Yö n e t i m  K u r u l u  B a ş k a n ı  N e v z a t  S u d a ş,  İ s t a n b u l 
D e f t e r d a r ı  F a h r e t t i n  Ö z d e m i r c i  v e  ya r d ı m c ı s ı  E n g i n 
Y ı l m a z ’ ı  z i ya r e t  e t t i .  F a y d a l ı  g ö r ü ş m e l e r i n  yap ı l d ı ğ ı 
b u  z i ya r e t t e  K u y u m c u ke n t ’ i n  s o r u n l a r ı n a  d e ğ i n i l i r -
ke n  K u y u m c u ke n t ’ t e  d e ğ e r l i  t a ş  m ü z a ye d e s i  yap ı l -
m a s ı  ko nu s u n d a  ç a l ı ş m a l a r a  b a ş l a n m a s ı n a  k a r a r 
v e r i l d i .  1 0 0  s e n e d i r  H a z i n e  k ap s a m ı n a  d a h i l  o l a n 
a l t ı n  v e  d e ğ e r l i  t a ş l a r,  K u y u m c u ke n t  AV M ’ d e  a ç ı k 
a r t t ı r m a ya  s u nu l a c a k t ı r.   K u y u m c u ke n t ’ e  ye n i  v e 
fa r k l ı  b i r  h e d e f  k i t l e  k a z a n d ı r a c a k  o l a n  b u  m ü z a ye -
d e  e t k i n l i ğ i  s a ye s i n d e  t a n ı t ı m  a r g ü m a n l a r ı  a r t a -
c a k t ı r.  B u  m ü z a ye d e  o r g a n i z a s yo nu  s a ye s i n d e  h e m 
z i ya r e t ç i s i  s a y ı s ı n d a  b ü y ü k  a r t ı ş  o l m a s ı  h e m  d e  ü l ke 
e ko n o m i s i n e  k a t k ı  s a ğ l a n m a s ı  b e k l e n m e k t e d i r.  İ s -
t a n b u l  D e f t e r d a r l ı ğ ı  v e  K u y u m c u ke n t  m ü z a ye d e l e r i n 
t a n ı t ı m ı n d a  b i r l i k t e  h a r e ke t  e d e c e k l e r.

KUYUMCUKENT’TE
MÜZAYEDE
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3 0  E y l ü l  2 0 1 7  C u m a  g ü n ü  K u y u m c u ke n t ’ i n 
ya n gı n  ko nu s u n d a  g ü ve n l i ğ i n i  s a ğl a m a k , 
p e r s o n e l i  ve  e s n a f ı  b u  a n l a m d a  b i l i n ç l e n -
d i r m e k  i ç i n  b i r  ya n gı n  t a t b i k a t ı  d ü z e n l e n d i . 
Ya n gı n  s ı ra s ı n d a  yap ı l a c a k l a r,  b i n a y ı  h ı z l a 
t e r k  e t m e k ,  i h t i ya c ı  o l a n l a ra  i l k  s a ğl ı k  m ü -
d a h a l e s i  g i b i  a l a n l a rd a  g e rç e k l e ş e n  t a t b i -
k a t  b a ş a r ı y l a  s o nu ç l a n d ı .
Ta t b i k a t  h a k k ı n d a  a ç ı k l a m a  yap a n  K İ A Ş  Yö -
n e t i m  K u r u l u  B a ş k a n ı  N ev z a t  S u d a ş  “ H e r  y ı l 
g e rç e k l e ş m e s i  z o r u n l u  o l a n  ya n gı n  t a t b i k a -
t ı  b u  y ı l  d a  b e k l e n e n  d ü z e y d e  g e rç e k l e ş t i . 
E s n a f t a n  d a h a  fa z l a  k i ş i n i n  b u  t a r z  t a t b i k a t -
l a ra  k a t ı l m a s ı n ı  a r z u  e d i yo r u z .  B u  t a t b i k a t l a r 
b i z e  h a t a l a r ı m ı z ı ,  d o ğr u  b i l d i ğ i m i z  ya n l ı ş l a -

KUYUMCUKENT’TE
YANGIN TATBiKATI
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r ı m ı z ı  ve  ya n gı n  s ı ra s ı n d a  yap m a m ı z  g e re -
ke n l e r i  g ö s t e r m e k t e d i r.  H e r ke s  b u  a l a n d a 
ü z e r i n e  d ü ş e n i  yap a r s a  ya n gı n  g i b i  h e r h a n gi 
b i r  s o r u n  k a r ş ı s ı n d a  h a z ı r  o l u r u z .  E s n a f l a r ı m ı z 
b a c a l a r ı n ı  z a m a n ı n d a  t e m i z l e t m e l i ,  t e k n i k 
a k s a k l ı k l a r ı n ı  g i d e r m e l i  ve  b u  ko nu d a  b i l i n ç -
l e n m e l i l e r.  Pe r s o n e l i m i z d e  ye r i n d e  z a m a n ı n -
d a  m ü d a h a l e  i l e  s o r u n l a r ı  ç ö z e b i l m e l i .  B u 
y ü z d e n  b u  t a t b i k a t l a r ı  ö n e m s e m e l i  ve  g e re -
ke n  ö z e n i  g ö s t e r m e l i y i z ”  d e d i .
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Özelikle düğünlerin yoğun olarak gerçekleştiği ve altın satışları-
nın tavan yaptığı dönemlerde, sahte altın konusunda esnafların 
ve vatandaşların alım satımlarda daha bil inçli davranması ge-
rektiğine dikkat çeken BKM Yönetim Kurulu Başkanı Selahattin 
Uyanık “Son zamanlarda bu alım satımlarda yapılan sahte-
karl ıklar hakkında esnaflarımızı ve tüketiciyi bilgilendirmek ve 
gerekli önlemlerin alınması konusunda uyarmak istiyoruz” dedi.  
Uyanık “Sahtekarl ığı, dolandırıcı l ığı kendilerine meslek edinen 
bu insanlar ellerindeki 5 kg zincirin üzerine 8K ayar logosu-
nu bastır ıdıkları, 8K ayar olan bu ürünlerin, ayar yazısını daha 
sonra 18K olarak değiştir ip, farkl ı dükkanlara girip bu ürünleri 
satmaya çalıştıkları tespit edildi. Güvenliğin anında müdahale-
si ve esnafımız gösterdiği hassasiyet sayesinde bunu yapanlar 
yakalandı” diyerek sözlerine devam etti. 

Peki sahte altını anlamak için neler yapılabilir?
Piyasada özell ikle sarrafiye ürünlerinden çeyrek altının sahte-
siyle sık olarak karşı laşı lmaktadır. Öyle ki bazı kuyumcular bile 
bu altınların gerçekliğinden emin olamayıp bazı yöntemler kul-
lanmaktadırlar. Bu yöntemlerden birkaçı mihenk taşı ve kezzap 
kullanılarak, eğeleyip kır ı larak altının kontrol edilmesidir.
Altın bileziklerde de sarrafiye altınları gibi bazı dolandırıcı l ıklar 
yapılmaktadır. Bunun sahteliğini anlamak için kuyumcu bileziği 
mihenk taşına sürse bile, eğer sahte altın kaplaması kalın ya-
pılmış ise anlamayabil ir. Bu yöntemle emin olunmadıysa kezzap 
sürülebil ir. Yine şüphe duyuluyorsa kesin çözüm olarak bileziği 
kesme yoluna gidilmelidir. Dolandırıcı lar özell ikle içi boş gibi 
gözüken altın bileziklerin içine ağırl ığını arttıracak tel ve benzeri 
metaller koyarak tüketicileri yanıltma yoluna gidebilmektedirler. 
Sarrafiye ürünlerinde özell ikle sahtesini üretenler eğer iyi bir 
kalıp i le üretim yapmışsa bunun orj inalinden farkl ını ancak bir 
lüp (büyüteç) i le anlayabil irs iniz. Gerçek olduğundan emin ol-
duğunuz bir altının üzerindeki desenlerin ve yazılar için, sahtesi 
üzerinde genelde mutlaka hatalı bir döküm izi ya da farkl ı l ık 
olacaktır.
Ayrıca kuyumcuların ve ayar evlerinin sahip olduğu aletlere sa-
hip olmayan son kullanıcılar, sert bir cisim i le altını çizdiklerinde 
farkl ı bir renk görüyorlarsa altının sahteliğinden şüphe duyabil ir-
ler. Hediyelik ürünlerde bu renk farkl ı l ığı özell ikle ürün beyaz al-
tın ise yapılan rodajdan da kaynaklı olabileceği için son kararı 
yine işinin ehli bir kuyumcunun vermesi doğru olacaktır. Esnafla-
rın da hurda bilezik alım satımı yaparaken nüfus cüzdanı foto-
kopisi alması bu tarz dolandırıcı l ıklara karşı bir önlem olacaktır.

                                                                                                                                                      
                              
BKM Yönetim Kurulu Başkanı Selahattin Uyanık “Esnafımı-
zın bu gibi dolandırıcı lara karşı dikkatl i olmaları öncelikle 

kendilerine gelecek zararı önleyecektir. Alışverişverişlerinizde 
güvenil ir ve sertif ikalı ürünleri tercih ediniz ” diyerek sözlerine 
son verdi.  

SAHTEKARLARA DİKKAT

BKM Yönetim Kurulu Başkanı Selahattin UYANIK





Ekim 2017
Sayı 1952

HABER

K u y u m c u ke n t ’ i n  h e r  ye rd e n  g ö r ü l e n  d ev  d ı ş 

c e p h e  re k l a m  a l a n ı n a  ye n i  b i r  b o y u t  k a z a n -

d ı r ı yo r u z .  E - 5  g ü z e rg a h ı n d a n  g ö r ü l e n ,  o t o b ü s -

l e r i n ,  m i n i b ü s l e r i n  m e c b u r i  yo l  g ü z e rg a h ı n d a 

b u l u n a n  b u  a l a n a  3 0 0  m 2 e b a t ı n d a  d ev  L E D 

e k ra n  k u r u l u yo r.  K İ A Ş  B a ş k a n ı  N ev z a t  S u d a ş 

“ B u  re k l a m  a l a n ı  i ç i n  u z u n  z a m a n d ı r  ç a l ı ş ı yo -

r u z .  P ro j e  i ç i n  g e re k l i  o l a n  t ü m  i z i n l e r i  a l d ı k . 

L E D  e k ra n ı n  h a ya t a  g e ç m e s i  i s e  ç o k  ya k ı n d a 

o l a c a k .  B ü t ü n  e s n a f l a r ı m ı z ı  ve  b u  a l a n d a n 

ya ra r l a n m a k  i s t e ye n  d e ğ e r l i  f i r m a l a r ı  a ra m ı z -

d a  g ö r m e k t e n  mu t l u l u k  d u ya c a ğı z ”  d e d i .

KUYUMCUKENT’E DEV REKLAM ALANI
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T.C.  Sağl ık  Bakanl ığı  ad ına ve bakanl ık  dene-
t iminde U lusa l  Güvenl i  Kan Temin i  P rogramı 
çerçeves inde çal ı şmalar ın ı  sü rdüren Türk  K ı z ı -
lay ı  Çapa Kan Merkez i ;  geçt iğimiz  dönemlerde 
Kuyumcukent’ te  yürüt tük ler i  “Kuyumcukent 
Kan Bağış ı ”  kampanyalar ında o luşan ta lep ve 
i lgiden o ldukça memnun ka ld ı .  K ı z ı lay  gördük-
le r i  destekten ötürü ,  yen iden K İAŞ i le  i r t ibata 
geçerek destek  i s ted i .  Sosya l  sorumlu luk  pro-
je le r ine her  daim kapı la r ın ı  açan Kuyumcukent 
Yönet imi ;  gerek l i  desteği  sağlayarak 13-14  Ey-
lü l  tar ih le r inde Kuyumcukent  AVM gi r i ş inde ve 
Atö lye b loğu zemin kat  gi r i ş  bö lges inde geni ş 
b i r  a lan ı  K ı z ı lay’a tahs i s  et t i . 
“Her  y ı l  b in le rce insan kaza,  hasta l ı k  gib i  fe-
laket le r  net ices inde iht iyaç duyduğu kan ı  bu-
lamamas ı  nedeniy le  hayat ın ı  kaybetmektedi r. 
Oysak i  kan bağış ı  hem b in lerce k i ş in in  haya-
t ın ı  kur tarmakta hem de bağış  yapan k i ş i le r in 
sağl ığına o lumlu etk i  etmektedi r.”  d iyen K İAŞ 
Yönet im Kuru lu  Başkan Vek i l i  Ahmet  Karbeyaz; 
yönet im o larak bu tü r  ça l ı şmalara ara verme-
den devam edecek ler in i  be l i r t t i .

KİAŞ SOSYAL SORUMLULUK PROJELERİ KAPSAMINDA 
KIZILAY İLE İŞBİRLİĞİNE DEVAM EDİYOR
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SİGARININ İÇERİSİNDE NELER VAR
Sevim Hanım s igaranın içer is inde dörtbinden fazla k imyasal bi leşen oldu-
ğunu söyledi.  Sevim hanım “Bunlar ın bi r  k ısmı zaman içer is inde duyduğu-
nuz bi leşenler bi r  k ısmı da i lk  defa duyacağınız bi leşenler.  Bugün s ize sa-
dece bunlardan birkaçını  anlatacağım. İ lk  önce amonyaktan başlayal ım. 
Nikot in in emi l im oranını  artt ı rmak için kul lanı l ıyor.  Amonyak s ıv ı  gübrenin 
de temel maddesi .  Yani içt iğiniz  s igaranın içinde s ıv ı  gübrenin temel mad-
desi  ana etmen. Televizyon ve diğer mecralarda çokça duyduğumuz arse-
nik.  Yani tütün bitk is in in üzer indeki  zarar l ı  böcekler i  öldürmek için kul lanı-
lan bir  fare zehir i .  Yani şehir  efsanesi  doğru. İçt iğiniz  s igarada maalesef 
fare zehir i ,  arsenik var.  “ dedi.  Bunlar gibi  daha çok fazla k imyasal bi leş im 
maalesef s igaranın içer is inde var.  S igaraya kanser çubuğu da diyebi l i r i z .

SİGARA GERÇEKTEN SAĞLIĞA ZARARLI MI?
Sevim hanım s igaranın insan sağl ığına ne kadar zarar l ı  o lduğunu anlatarak 
sözler ine devam ett i .  “S igaranın direk kansere yol  açt ığına dair  bi r  i spat 
sunulamıyor.  Fakat içer is indeki  k imyasal maddeler doğrudan kanser yapıcı 
özel l iğe sahip olduğu için s igara içinde kansere yol  açar diyebi l i r i z .  S igara 
sağl ığa zarar l ıdı r  hem de sanı ldığından daha fazla. Kemik er imesine yol 
açar,  vücutta yorgunluk, uykusuzluk,  st res,  performansta düşme, ref leks-
lerde azalma gibi  i lk  akl ımıza gelen sağl ık sorunlar ına neden olur.  Aynı 
zamanda hastal ığınız  varsa yaranız varsa daha geç iy i leşmesine neden 
olur.  Herhangi bi r  i laç kul lanıyorsanız tansiyon, kolesterol ,  kalp i lacı  bunla-
r ın etk is in in azalmasına neden oluyor.  Gastr i t ,  ü lser,  ref lü hastal ığına sebep 
olabi l iyor.  Bu hastal ık lar ı  kansere dönüştürebi l iyor.  Erkeklerde ikt idars ız l ığa 

ZAMANI GELDİ!!!
SiGARAYI BIRAKMA

Kuyumcukent AVM’de çalışanlara ve misa-
firlere yönelik farklı ve güzel bir etkinlik 
düzenlendi. 12 Eylül günü Nikah Salonu’nda 
Dört Mevsim Psikolojik Danışmanlık Mer-
kezi’nden Sevim Merve Yıldırım tarafından 
“Sigara Bırakma” üzerine bir seminer 
düzenlendi. Farklı bir teknik üzerine 
geliştirilen yöntemin anlatıldığı seminer 
karşılıklı sorularla devam etti.
Seminerde “Sigarının içerisindeki maddeler 
neler? Sigara sağlığa gerçekten zararlı mı? 
Sigarayı bıraktıktan sonra vücudumuzda 
ne gibi değişiklikler oluyor? Sigaraya 
neden bağımlıyız? Sigarayı nasıl bırakabi-
liriz?” bu başlıklar işlendi. 
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yol açan önemli  unsur ve mesane kanser ine de neden olmakta. Dudak, 
yanak kanser ine bi le neden oluyor.  Tat alma duyular ın ı  zedeler.  Beyin hüc-
reler in in ölümüne neden oluyor.  Yani daha erken yaşlarda yaşl ı  bi r  beyne 
neden oluyor.  Bu da Alzheimer,  haf ıza zor luklar ına, erken bunamaya se-
bep oluyor.”
SİGARAYA BIRAKTIKTAN SONRA
“Sigarayı  bı rakt ıktan sonra vücudun kendini  toparlaması  diğer bağıml ı l ık 
yaratan unsur lara oranlara daha kolay ve hız l ıd ı r.  S igarayı  20 y ı ldı r  da kul-
lanmış olsanız bi r  ay da kul lanmış olsanız toparlanmanız çok hız l ı  o lacakt ı r. 
Yani s igarayı  bı rakmak için hiçbir  zaman geç deği ldi r.  S igarayı  bı rakt ıktan 
sonra hemen i lk  20 dakikada kan basıncımız değiş iyor.  Nabzımız ve ate-
ş imiz normale dönüyor.  8 saat içer is inde de kanımızdaki  oks i jen seviyesi 
normale dönüyor.  48 saat içinde de s in i r  uçlar ında yeni lenme başl ıyor.  72 
saate geldiğimizde art ık solunum fonks iyonlar ımız düzelmeye başl ıyor.  2-3 
hafta içer is inde vücudumuzdaki  dolaş ım s istemi düzelmeye başl ıyor,  akci-
ğer fonks iyonumuz %30 art ıyor.  1-9 aya kadar akciğer in kendini  temiz leme 
fonks iyonu art ıyor ve enfeks iyon r isk i  azal ıyor.  Beşinci  y ı la geldiğimizde 
art ık akciğer kanser inden olan ölümler %50 azal ıyor,  kalp kr iz i  r i sk i  nere-
deyse hiç içmeyenlere oranla aynı  düzeye gel iyor.  S igarayı  bı rakt ığınızda 
i lk  hafta gözlemleyeceğiniz i lk  şey nefes almaya başlayacaksınız .  Geceler i 
düzgün uyku uyuyacaksınız .  Daha kal i tel i  uyduğunuzu fark edeceksiniz . 
Yediğiniz  şeyler in tadını  alacaksınız ,  kokusunu duyacaksınız .  “

SİGARAYA NEDEN BAĞIMLIYIZ?
Yı ldı r ım sözler ine “Vücuttaki  n ikot in oranı  düştüğünde s igara bağıml ıs ı  ken-
dini  gergin,  s in i r l i ,  huzursuz hisseder.  As l ında s iz  s in i r l i  bi r i  deği ls in iz  nikot in 
oranı  düştüğünde s iz  s in i r l i  o luyorsunuz. Ve hemen s igaraya yönel i rs in iz .  As-
l ında vücut bi r  nevi  kr iz  yaşıyor.  Nikot in eks ik l iğinden kaynakl ı  bi r  kr iz .  S iga-
r ın ın iç indeki  etken maddeler biz i  bağıml ı  k ı l ıyor.  Bağıml ı l ıkta biz i  gerginl ik , 
acıkma, huzursuz luk,  dikkat eks ik l iği ,  boşluk,  baş ağr ıs ı ,  s in i r l i l ik  duygular ı 
s igaraya bağıml ı l ık  sonucu ortaya çıkan durumlardır” diyerek devam ett i .

SİGARAYI NASIL BIRAKABİLİRİZ?
Yı ldı r ım “Sigarayı  bı rakmak için fark l ı  yöntemler mevcut.  Bunlardan ba-
z ı lar ı  acı  ver ici  yöntemler.  Mesela elektr ik şoku. 5-10 arası  süren oldukça 
acı veren bir  yöntem. Fakat uzun vadede s igarayı bı rakmak için 
etk i l i  bi r  yöntem deği l .  Akupunkturda benzer bi r 
mantık la iş leyen bir  s i stem. Mide bulandı-
r ıc ı  i laçlar var.  Bu i lacı  aldığınızda nikot in 
tükett iğinizde mideniz bulanıyor ve kusu-
yorsunuz. Fakat bu i lacı  kul lanma süreci 6 
aydır.  Süre bitt iğinde i laca devam edemi-
yorsunuz ve tekrar s igaraya başl ıyorsunuz.  
S igarayı  azaltma tekniğiy le de s igarayı 
bı rakmak mümkün. Ama bu yöntemde 
uzun sürel i  bı rakmasa etki l i  o lamıyor.  As ı l 
soru şu;  neden bu yöntemler le s igarayı 
bı rakamıyoruz? Cevabı i se s igara i rade 
gücü i le bı rakı lacak bir  bağıml ı l ık  deği l . 
Ne zaman i rade gücümüzle s igarayı  bı-
rakmaya çal ış ı rsak s igara önem kazanır, 
bı rakı lamayacak dost hal ine gel i r.  Bu 
sebeple s igarayı  i rade 
gücü i le bı rakmaya ça-
l ı şmamalıy ız .  S igarayı 
bı rakmak için genelde 
uygulanan yöntemler 
bi l inç düzeyindedir. 
Herkesin es geçtiği  şey ise bi l inçalt ı .  Şunu unutmamak gereki r  k i  bağıml ı l ık 
yaratan hiçbir  durum bi l inç düzeyinde gerçekleşmez. Hepsi  bi l inçalt ında 
iş ler.  B i l inçalt ın ızda s igaraya yüklediğiniz  anlamlar la s igara bağıml ı l ığınız 
ortaya çık ıyor.  Şöyle k i  i lk  s igara yakt ığınızda s iz i  s igara içmeye götüren 
nedenler neydi? Neden s igara içmek istedi o k iş i  o an? Bunlara ulaşmak 
gereki r.  Bu nedenler i  k ı r ıp bi l inç düzeyine çıkartmak gereki r“ dedi.
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KUYUMCUKENT
İSTANBUL JEWELRY 
SHOW’A HAZIR Fuar, Doğu Avrupa’dan Yakın Asya’ya, Rusya’dan Orta-

doğu’ya Kuzey Afrika’dan Türki Cumhuriyetlere kadar 
dünya çapındaki en önemli alıcı larla tanışma ve işbir l iği 
imkânı sağlıyor.
Altın takı, pır lantalı mücevher, değerli taş, inci, montür, 
gümüş, saat, vitr in dekorasyon, makine, ekipman ve kasa 
sektöründen 800’ün üzerinde firma i le tanışma fırsatını 
sağlayan bu fuar aynı zamanda üreticiler, toptancılar, 
mümessil ler, ihracatçılar, tasarımcılar ve tedarikçiler; 
tüm sektör profesyonellerini de bir araya toplamakta.
Takı ve saat sektöründen yeni ürünleri ve en son tasa-
rımları bir arada görebileceğiniz mükemmel bir buluşma 
noktası olan İstanbul Jewelry Show; yeni yı l, tati l  sezonu 
ve yılsonu siparişleriniz için en doğru zamanlamayı su-
nan, Rusya, Orta Doğu, Avrupa Bir l iği, Kuzey Afrika, Türki 
Cumhuriyetler ve Doğu Avrupa’daki alıcı ları hedef alan 
özel ürünlerle en doğru ticaret merkezlerinden biridir. 
Farkl ı f iyat ve kategoride ürünlerin bir arada bulunduğu 
İstanbul Jewelry Show’da Kuyumcukent de KİAŞ olarak 
Hall3 3M15-17’de yerini alacak.

12 - 15 Ekim 2017 tarihleri arasında mücevher ve saat endüstrisi, 
sektörün en önemli etkinliği olan İstanbul Jewelry Show’da 45. 
kez bir araya geliyor.
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Özel l ik le  son dönemde bi rçok öneml i  e tk in-
l iğe ev sahip l iğ i  yapan Kuyumcukent  AVM, 
Cadde Hikayeler i  -  Weekend Car  Par ty  3 
organizasyonuyla 20 Ağustos  Pazar  Günü, 
otomobi l  sever ler i  yeniden b i r  araya get i rd i . 

Ülkemizde y ı l la rd ı r  p roblem hal ine ge lmiş  o lan 
i l legal  sokak yar ı ş la r ı  ve benzer  o lay lar ı  k ı s -
men de o l sa engel lemek ve yen i  nes i l  genç-
le re b i r  hoby edind i rmekt i r.  Otomobi l  Genç-
le r imizde c iddi  uğraş  ve hoby aracı  o lmuştur 
otomobi l  ve Modi f iye i le  i lgi lenen gençler in 
ar t ı k  başka h iç  b i r  uğraş ı  ka lmıyor  do lay ı s ı  i le 
18-25  yaş  aras ı  gençler imiz i  kötü  a l ı şkan l ı k la r -
dan uzak laş t ı rmak bu etk in l i k  ve fes t iva l le r in 
as ı l  amacıd ı r.  Cadde H ikaye ler i  Weekend Car 
Par ty  etk in l iğine davet l i  o larak  Türk iye’n in 
b i rçok i l inden kat ı l ım lar  o lduğu iç in  yen i  b i r 
sosya l  o r tam,   yen i  b i r  tan ı şma ve kaynaşma 
or tamı  o luşmaktadı r.  Bu  tü r  etk in l i k  ve fes t iva l -
le re  değer l i  sanatç ı  dost la r ımız  ve Türk iye’de 
c iddi  yat ı r ım lar ı  o lan değer l i  f i rma sah ip ler i -
mizde destek  o lmaktadı r.   Kuyumcukent’de 
yapı lan 20  Ağustos’ tak i  etk in l i k te  gençler in 
çok sevdiği  E r san E r  kat ı la rak  bu organizasyo-
na destek  o lmuştur.

KUYUMCUKENT AVM’DE DÜZENLENEN 
WEEKEND CAR PARTY 2 MODİFİYE ARAÇLARIN
GÖRKEMLİ GÖSTERİSİNE SAHNE OLDU! 
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Değerli Taş Uzmanlığı
Standartları Hazırlanıyor!

Sektörün temsil kurumlarının uzun bir süredir devam ettiği meslek stan-
dartlarını belirleme çalışmaları sürüyor. Mesleki Yeterlilik Kurumu (MYK) ve 
İstanbul Ticaret Odası (İTO) Kuyumculuk Meslek Komitesi’nin ev sahipli-
ğinde, mesleki kuruluşların temsilcileri, mücevherciler, taş uzmanları ve 
üniversite öğretim görevlileri, değerli taş uzmanlığı standartlarını belirle-
mek için toplandı. İstanbul Ticaret Üniversitesi Mücevherat Mühendisliği 
Bölümü’nün Kuyumcukent’teki Mücevherat Araştırma Geliştirme ve Eğitim 
Merkezi’ndeki (MAGEM) toplantıya İTO Kuyumculuk Komitesi Başkanı 
Erhan Hoşhanlı, İstanbul Kuyumcular Odası Eğitim Komisyonu Başkanı 
Murat Turaç, Genel Sekreter Ali Ramazan Şanto, Borsa İstanbul’dan Murat 
Kuzu ve Atilla Uçan, Mücevher İhracatçıları Birliği Sektör Danışmanı Oğuz 
Özdemir, Güzeliş (Ariş) Ediz Dereli (Ediz Dereli), Fazıl Özen (Harmony) Doç. 
Dr. Haluk Selim (İst. Tic. Üni. Mücevherat Müh.)  Özlem Yakın (HRD) Vejdi 
Ziyansız (Silica-Gem) Oktay Baltalı (İst. Gemoloji Enst.) ve Elanur Güner 
(Arel Üni.) katıldı. Kuyumcukent Yönetim Kurulu Başkanı Av. Özcan Halaç 
ve İstanbul Ticaret Üniversitesi Rektörü Prof .Dr. Nazım Ekren Kerim’in de 
ziyaret ettiği, fikir alışverişlerinde bulunulduğu çalıştay üç gün sürdü. Top-
lantıda Eduser Eğitim Danışmanlık firmasından Sedat Türkeri mesleki stan-
dartlar konusunda bilgi verirken, katılımcılar da çalıştay boyunca değerli 
taş uzmanlığının standartlarını belirlemek için çalıştı.

Kuyumculuk sektörünün temsil kuru-
luşları, mücevherciler, taş uzmanları, 
değerli taş uzmanlığı standartlarının 
belirlenmesi için Kuyumcukent’teki 
Mücevherat Araştırma Geliştirme 
ve Eğitim Merkezi’nde (MAGEM) bir 
araya geldi.
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Küçükçekmece Kaymakamı Harun Kaya’nın bir süre önce 
tesisimizi ziyaret ederek; Ortadoğu’nun en büyük enteg-
re altın, gümüş, mücevher üretim ve ticaret merkezi olan 
Kuyumcukent tesisinin genel iş leyişi hakkındaki bilgileri KİAŞ 
Yönetim Kurulu Başkanı Nevzat Sudaş’tan almasının ardın-
dan geçtiğimiz günlerde Başkan Sudaş, KİAŞ Yönetim Kurulu 
Başkan Vekil i  Abdullah Deniz ve önceki dönem Mil letvekil i 
Yaşar Karyel i le bir l ikte Küçükçekmece Kaymakamı Harun 
Kaya’yı makamında iade-i ziyarette bulundu. Karşı l ıkl ı  dostça 
sohbetlerin yapıldığı görüşme en kısa zamanda tekrarlanmak 
dileğiyle sona erdi.

KÜÇÜKÇEKMECE KAYMAKAMI HARUN KAYA’YA
KİAŞ YÖNETİMİNDEN İADE-İ ZİYARET
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Yeni bir İJS’nin başlamasına sayıl ı  günler kaldı. 2000 yıl ından buyana İJS’nin 
hem Mart hem de Ekim ayağında, yüksek güvenlikl i  kasalama hizmetini önemli 
yatır ımlar yaparak sağlayan ve bugüne kadar hiçbir güvenlik sorunu yaşat-
mayan Loomis; tüm hazır l ıklarını tamamladı. Özel üretim 2 dev kasasıyla fuar 
katı l ımcılarının ürünlerini güvenle muhafaza eden Loomis; son dönemde fuara 
katı lan yabancı f irmalara da hizmet sunuyor. İsteyen firmanın adresinden al-
dığı ürünü fuar alanındaki standına kadar yüzde yüz sigortalı götüren Loomis; 
huzurlu ticaretin demirbaşı.  Loomis Bölge Yöneticisi Habib Yazar; f irmalarının 
sadece İJS’de değil, ülkemizde düzenlenen tüm kuyum fuarlarında kasalama 
hizmeti sunduğunu, en büyük amaçlarının fuara gelen katı l ımcıların akşamları 
huzur içinde, sergiledikleri ürünlerin akıbetinden endişe etmeden ticari faaliyet-
lerini sürdürmeleri olduğunu ifade etti. 
Kasalama hizmeti sundukları bu fuarın kendileri için çok önemli olduğunu, 
kuyumculuk sektöründeki her türlü gelişmeyi desteklemeye hazır olduklarını be-
l irten Habib Yazar; kasalamak için kendilerine veri len tüm ürünlerin sigortalı bir 
şekilde muhafaza edildiğini, ürün tesl im alırken ve tesl im ederken özel mühürle-
me yaparak tüm riskleri ortadan kaldırdıklarını söyledi. 
Ülke çapında yüzlerce kuyumcunun değerli mallarını taşıyan ve kasalayan Lo-
omis için İJS’ye katı lmanın tamamlayıcı bir hizmet anlamı taşıdığını kaydeden 
Yazar; “Ülkemizde düzenlenen fuarlara İstanbul’dan ve Anadolu’dan katı lan 
firmalar için kasalama hizmetimizin yanısıra fuarda sergileyecekleri ürünlerin 
Loomis vasıtasıyla fuar alanına nakliyesi, fuar sonunda ise ürünlerin adresleri-
ne %100 sigortalı olarak tesl imatları yapılmaktadır. Loomis ismi, birçok firmamız 
açısından huzurlu ticaretin olmazsa olmaz unsuru olarak kabul edilmektedir. 
Son dönemde yabancı katı l ımcılara da fuar hizmetimizi sunuyoruz” diye konuş-
tu. 
Ülkemizde yeni fuarlar düzenleneceği zaman, fuara katı lacak kuyum markala-
rının organizasyonu yapan kişi lere öncelikle “Loomis fuarda olacak mı? “ diye 
sorduklarını hatır latan Yazar; sektörün kendilerine duyduğu bu güvenin karşı l ı-
ğında sürekli kendilerini geliştirmek ve onlara yeni çözüm öneri leri sunmak gay-
retinde olduklarını, her yı l ülke çapında hizmet verdikleri bölge sayısını artırdık-
larını sözlerine ekledi.

LOOMIS’İN GİRDİĞİ 
YERE RİSK GİREMEZ 

Yıllardır İstanbul Jewelry Show’a katılan, ka-
tılımcıların sergiledikleri tüm değerli takıla-
rını, kıymetli taşlarını ve madenlerini yüksek 
güvenlik eşliğinde koruyan Loomis; yeni bir 
fuara hazır. Loomis; her fuarda büyüyen 48 
tonluk iki dev kasasıyla fuar katılımcılarının 
ürünlerini fuar boyunca güvenle kasalayacak. 
Loomis ile İJS’ye katılanlar konforlu ve gü-
venli ticaret yapmanın huzurunu yaşayacak, 
hayatlarında risk olmayacak…



Ekim 2017
Sayı 1964

HABER

Kuyumcukent AVM içerisinde farkl ı ürünler satan bir ma-
ğazamızla daha sizleri tanıştırmak istiyoruz. Bu mağazada 
kehribardan yapılan farkl ı ürünler görebil irs iniz. Kolyeden 
bilekliğe, tesbihten tabloya. Evet yanlış duymadınız tab-
loya. Bir yağlı boya tablo naifl iğinde bu özel maddeden 
yapılan nadide, takdire şayan tablolar. İstediğiniz fotoğ-
rafı, görseli 3 boyutlu olarak da yaptırabileceğiniz özel bir 
mağaza burası.
İsterseniz kehribar nedir biraz anlatalım. Çağlar önce-
sinde çam ağaçlarından sızmış reçinelerin taşlaşmasıyla 

oluşmuş, süs eşyası yapımında kullanılan, açık sarıdan kızı la değin türlü renklerde olabilen, 
kolay kır ı labilen, bir yere hızl ıca sürtülüp hafif cisimlere yaklaştır ı ldığında onları kendine çe-
ken, yarı saydam bir madde. İnsan sağlığına olan etkilerinden dolayı şifalı olarak nitelen-
diri lmekte olan kehribar taşının vücuda birçok olumlu yönde etkisi bulunmaktadır. Bu taş, 
takı aksesuarı olarak çok sık bir şekilde kullanılmaktadır. Birçok insan için olumsuz etki ler 
doğurabilen alerj i  sorunu, kehribarın iyi leştir ici gücü sayesinde önlenmektedir. Ağrı lar için 
de, kehriban taşı büyük bir önem taşımaktadır. Yapılan gözlemler sonucunda özell ikle de 
romatizmal ağrı ları olan kişi ler için kehribar taşı oldukça önemlidir. Bu taşın ağrı ları giderme 
gücünden faydalanmak için, taşı ağrı bulunan yere sürmek yeterl idir. Böylece taşın sürül-
düğü bölgedeki ağrıda azalma meydana gelir. Kehribar taşının sindirim sistemine de olduk-
ça fazla olumlu katkıları bulunmaktadır. Bu taş, bağırsakların düzenli ve sağlıkl ı  çalışmasını 
sağlamaktadır.
Bu kadar bil imsel bilgiden sonra Pasif ik Kuyumculuğun sahibi Rahmi Özden ve kızı Süleybe 
Özden i le yaptığımız röportajımızla firma hakkında bilgi sahibi olalım.
Firmanızdan, ürünlerinizden biraz bahseder misiniz?
Rahmi Özden: Biz uzun yıl lardır Kapalıçarşı’da kuyum üzerine çalışıyorduk. Daha çok doğu 
bloğu ülkeleriyle çalışıyorduk. Yaklaşık 28 yı l pır lanta üzerine çalıştık. Şubat ayından beri de 
KuyumcukentAVM’deyiz. Baktık gördük ki burada her şey var biz de değişik bir şey yap-
mak istedik. Kehribar ürünleri i le i lgi l i  bir iş yapalım istedik. Kehribara biz ailecek zaten çok 
uzun zamandan beri aşığız. Kehribar bir reçinedir. Çam ağacının reçinesi. Yani kehribar bir 
taş değil. Bu reçine de 40 i le 60 milyon yıl arasında oluşuyor. Şöyle düşünün 20 milyon yıl l ık 
kehribarlara genç diyoruz. 
Kehribarın sağlıkla ilgili çok faydalı olduğunu söylemek gerekir sanırım.
Süleybe Özden: Kehribar ağaçların kendilerini koruma ve iyi leştirme mekanizmaları ara-
sında yer alan reçinenin fosi l leşmiş halidir. Aynı zamanda tarih boyunca şifalı taş olarak 
bil iniyor. İçindeki bileşenlerden dolayı ağrıyı azaltma özell iği var. Doğal antibiyotik ve ağrı 
kesici. Çocuklarda yüksek ateş, özell ikle diş çıkartırken, kulak ağrı ları, boğaz ağrı larına iyi 
geldiği için yeni doğan bebeklere kehribarl ı takılar takarlar. 
Kehribarı yani ürünlerinizin hammaddesini nereden alıyorsunuz?
Kehribarı genell ikle Rusya ve Ukrayna’dan temin ediyoruz. 
Ne tarz ürünler yapıyorsunuz?
Kehribar deyince Türkiye’de i lk akla gelen tesbih oluyor. Biz teşbihin dışında şifalı bir ham-
madde olduğu için kolye ve bileklikte üretiyoruz. Bu bileklikler sol kola takıldığında depres-
yonu engell iyor. Kolyelerde troid ve guatıra iyi geliyor. Gelen müşteri lerimize i lk söylediğimiz 
taşın genel özell iği olan negatif enerj iyi absorbe etmesidir. Mesela sizin enerj inize göre taş 
renk değiştir iyor. Bunlar hem kadın hem erkek hem de çocuklar için özel ürünlerdir. Çocuk-
lar için yaptıklarımızda, olurda ürünün ipi koparsa diye çift düğümlü özel üretim yapıyoruz. 
Çocukların kehribar boncuklarını yutmalarını engellemek için geliştirdiğimiz bir sistem.
Peki en can alıcı soruya gelelim. Bu ürünlerin fiyatları nedir?
Ürünlerin özell iklerine göre fiyatları değişiyor. Mesela bir bileklik ve kolyeyi 150 TL’ye alabi-
l irs iniz. Kehribarın büyüklüğüne ve rengine göre fiyatı değişir. 
Bu mağazanın en değişik ürünü tablolar bence. Takıda kehribarı kullanmayı anladım da 
tabloda nasıl bir faydası var kehribarı kullanmanın?
Kehribarın genel özell iği zaten negatif enerj iyi almak olduğu için bu tabloları da evimize 
astığımızda evimizdeki negatif enerj i ortadan kaldıracağına inanıyoruz. Bizim kendi evimiz-
de de 20 yıldır bu tablolardan var ve etkisine bizzat şahit olduk. Bir de baktığınıza tablo-
lara birer sanat eseri. Göze de çok güzel görünüyor. Çok ciddi bir emek var. Uzun süren 
çalışmalar sonucu ortaya çıkıyor. Ve baktığınızda size huzur veriyor. Sizi huzursuz eden bir 
şey yok tablolarda sizi içine çeken bir yapısı var. 
Kuyumcukent’le ilgili söylemek istedikleriniz var mı?
Biz buraya Şubat ayında geldik fakat tam kapsamlı hizmet vermeye başlamamız 2,5 ay 
oldu. Tabloların oluşması, ortaya çıkması zaman aldı. Seviyoruz burada olmayı, i lk günden 
beri güzel bir sirkülasyon var. Daha artmasını dil iyoruz. Bu arada tablolarda, tesbihlerde, 
kolyelerde özel siparişlerde alıyoruz. 

PASİFİK
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Özbey Stone 1984 y ı l ında gi rd iği  kuyumculuk  sektöründe 1989 y ı l ında 
kendi  bünyes inde a l t ın  ü ret imine baş ladı .  2004 y ı l ında 20 y ı l l ı k  sektör 
b i r i k imi  i le  yar ı  değer l i  taş  sektörüne Beyaz ı t ’da gi rd i .  Sektörde h ı z -
la  büyüyen Özbey a i les i  2005 y ı l ında Thai land’da i l k  mal  a l ım of i s in i 
kurdu.  2007 y ı l ında Kuyumcukent’de ik inc i  sat ı ş  mağazas ın ı  aç ıp ve 
2012 y ı l ında Çin’de ik inc i  a l ım of i s in i  kurdu.  Bugün Çin  ve Tha i land’da 
a l ım of i s le r i  ve Türk iye’de ik i  sat ı ş  mağazas ı  o lmak üzere üç ü lkede 
dör t  şube i le  h i zmet  vermektedi r.Sektöre z i rkon,  sentet ik ,  glass,  opal , 
sedef,  nano ve zu l tan ı te  gib i  çeş i t l i  yaş lar  i le  h i zmet  vermektedi r.Müş-
ter i  memnuniyet i  ön p landa tutan f i rmamız  ta leb doğru l tusunda öze l 
s ipar i ş le r i  de i t ina i le  kest i rmektedi r.  İ s tanbul ’da Mart  ve Ek im ay lar ın -
da düzen lenmekte o lan Jewel ry  Show’da Orta doğu,  Asya ve Avrupa-
dan gelen misaf i r le r in i  en iy i  şek i lde ağı r lamaktadı r.  Swi s s land markas ı 
ve ka l i tes iy le  müşter i le r inden tam not  a lmaktadı r.  Özbey Stone ürün 
çeş id in i  ve müşter i  por t föyünü ar t ı ra rak ,  ka l i tey i  koruyarak sektördek i 
l ider l iğin i  sü rdürmek ve yen i l i kç i  yapı s ı  i le  sektöre öncü o lmaya devam 
etmektedi r.

Stone
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Kuyumcukent’in konseptinin 
içinde yeni bir firma. Kuyum, 
düğün, organizasyondan 
çok farklı bir mağaza burası. 
Adından da anlaşılacağı gibi 
gözlük ve yan ürünlerinin satıl-
dığı bir mağaza. Duru Optik’le 
ilgili mağazanın sahibi Ufuk 
Benli ile yaptığımız sohbetimizi 
sizlerle paylaşıyoruz.

Kuyumcukent’te bir mağaza açmak nereden aklınıza geldi?
Perakende sektöründe aile şirketi olarak 20 senedir hizmet vermekteyiz. Kü-
çükçekmece ve Sefaköy’de. Kuyumcukent’e daha önce alışveriş için birkaç 
kez geldik. Onun dışında da toptan satış için depomuz buradaydı. Gözlük 
ithalatı yapıyorduk. Çeşitli şehirlere dağıtımı buradan yapıyorduk. Kuyumcu-
kent’te de kuyum alışverişi ön planda olmasına rağmen, burada çalışan bu 
kadar insanın optik ihtiyacını yani gözlük, güneş gözlüğü, lens, lens solüsyo-
nu bunların burada da çok önemli bir ihtiyaç olduğuna karar verdik. Bura-
da tek gözlükçü, tek optik firması olarak hizmet vermeyi uygun bulduk. 

Kuyumcukent’teki potansiyelden memnun musunuz? Hem Kuyumcukent 
esnafından hem de buraya alışverişe gelen insanlar size de uğruyorlar mı?
Mağazamızı açalı 1,5 ay oldu. Yani daha çok yeniyiz. Kuyumcukent uzun 
koridorlardan oluştuğu için doğal olarak insanlar gözlemlediğimiz kadarıy-
la otobüsten iniyor AVM’nin giriş kapısından giriyor kendi iş yerine en kısa 
yoldan gitmenin derdinde. Ancak bizim bulunduğumuz koridordan geçenler 
bizi görüp biliyor. Ve alışverişe geliyorlar. Mağazamızı görmeyenlere, yeri-

mizi bilmeyenlere ulaşmaya çalışıyoruz. Bizden haberleri olsun 
istiyoruz. Ne kadar insanın ilgisini çekersek o kadar bilinirliğimiz 
artacak. İlk etapta satış yapmasakta önemlidir bizde birinin 
gözlüğünün düzeltilmesi, tamirinin yapılması. Bunlar karşılıklı dia-
log kurmamızı sağlar. 

Belli markaları mı satıyorsunuz?
Piyasada üst düzey, kaliteli gözlük markası olarak bildikleriniz biz 
de mevcut. Tedarikçilerimiz çok çeşitli. Biz burada yeniyiz ama 
sektörde eskiyiz. O yüzden markalarla ilgili bir sıkıntımız yok. 

Sağlık kuruluşları ile anlaşmanız var mı?
SGK ile anlaşmamız var. Sigortalı kişiler; emekli olsun, çalışan 
olsun 3 sene bir çerçeve yardımı alabiliyorlar devletten. Cam 
numaraları 6 ayın içinde değişirse devlet bunun da belli bir kıs-
mını ödüyor. Biz direk Kuyumcukent çalışanlarına hitap ediyoruz. 
Kuyumcukent’in potansiyeline güvendik. 

Göz sağlığı için neler söyleyebilirsiniz?
Kırk yaşını aşan birisi şikayetini dile getiriyor. Geçen sene görmekle ilgili 
bir sorunum yoktu, bu sene yazıları okurken zorlanıyorum diye söylüyorlar. 
Tabii doğal olarak 40 yaşını geçince artık gözle ilgili hücreler zayıflamaya 
başlayınca yakın gözlüğü bir ihtiyaç oluyor. Bu herkes için geçerli. Yetişkinlik 
döneminde 6 ayda bir doktora gitmelerini tavsiye ediyoruz. Özellikle burası 
için özel bir şey söylemek gerekirse burada atölyelerde yakın mesafede 
çalışılıyor. Bu da bir zaman sonra astigmat sorununu ortaya çıkartıyor. Gün 
içerisinde astigmat baş ağrısına sebep oluyor. Sonucunda iş kaybı ve dikkat 
eksikliğini de beraberinde geliyor. Hafife alınmayacak ciddi bir göz prob-
lemidir astigmat. Uzak ve yakın mesafede göz içi küresinde iki farklı hücre 
yapısı var. Yakın mesafede çalışanlar bir müddet sonra bu hücrelerini öldü-
rüyorlar. Bu yüzden 6 ayda bir doktor kontrolü çok önemli.

Yaz bitiyor. Özel kampanyalarınız var mı bu dönemde?
Güneş gözlüğü eskiden yılın sadece 3 ayında alınan ve kullanılan bir ürün-
dü. Artık günümüzde neredeyse bütün yıl kullanılan ve satılan bir ürün. Biz 
de güneş gözlüğü satan bir mağaza olarak yılın büyük bölümünü içeren 
kampanyalar planlıyoruz. Sonbaharın ilk günlerinde de bu kampanyamızı 
başlattık. Bütün marka gözlüklerde %50’ye varan indirimler söz konusu. Bü-
tün Kuyumcukent çalışanlarını bekliyoruz.
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Nisa Hastanesi Fizik Tedavi ve 
Rehabilitasyon Kliniği
Boyun ağrısı, bel ağrısı, tutukluklar, sırt ağrısı, 
duruş bozukluğu, dizlerde ağrı lar ve hareket 
kısıt l ı l ığı, yaygın romatizmal ağrı lar, kalça 
ağrısı, tuvalete oturup kalkmakta ve yürü-
mede güçlük, ayak bileği ağrısı, düz taban-
lık, ayak altlarında yanmalar gibi şikayetle-
riniz var ama hangi branş hekimine gitmeniz 
gerektiği konusunda tereddütleriniz de var.
Annenizin veya yaşlı babanızın beli büküldü, 
artık hareket etmekte zorluk çekiyor. Felç 
geçirdi, i laç kullandı ama güçsüzlükleri kal-
dı, yürüme mesafesi çok kısaldı ve zorlanı-
yor. Kaderine mi terk ediyorsunuz yoksa tek-
rar gücü yerine gelsin diye tedavi metotları 
mı araştır ıyorsunuz?  Nereye ve kime, hangi 
hekime götüreceksiniz?
Ülkemizde yukarıdaki şikayetleri olan hasta-
lar uygun branş hekimine gidinceye kadar 
maddi manevi kayıplar yaşabil iyorlar. Fizik 
tedavi ve rehabil itasyon branşı her türlü kas 
iskelet sistemi ağrı ve fonksiyon kayıpların-
da, çeşitl i  tedavi alternatif leri i le hastalara 
yardımcı oluyor.
Fizik tedavide “tamamlayıcı tıp” uygulama-
ları
İ laç ve klasik f izik tedavi yöntemleri başlan-
gıçta tercih edilebil ir. İyi bir değerlendirme-
den sonra uygun olan vakalarda kıkırdak-
ları tamir edici (rejeneratif) uygulamalar, 
akupunktur, nöral terapi, kuru iğne tedavisi, 
kupa tedavisi ve hacamat gibi tamamlayı-
cı yöntemlerden de oldukça yüz güldürücü 
sonuçlar alınabil ir. Ayrıca zayıf olan kasları 
güçlendirmek eklem fonksiyonlarını artıra-
cağından, egzersiz tedavisi, hastaya özel bir 
programla, muhakkak tedaviye eklenmelidir.
YUMUŞAK DOKU ROMATİZMASI-FİBROMİYALJİ
Bir hasta hikayesi…
30 yaşında bayan hasta.
Nasıl anlatacağını çok iyi bilemediği yaygın 
ağrı lardan şikayetçi. Boynunda, omuzlarında 
sırt ında özell ikle kürek kemiklerinin iç tara-
fında uzun zamandır devam eden ağrı ları 
var. Çeşitl i  branşlarda birçok doktora gitmiş. 
“Önemli bir hastalığınız yok, tahli l lerin te-
miz” denmiş. Boyun ve sırt MR larında küçük 
fıt ıklar tespit edilmiş. “Bunlar bu kadar ağrı 
yapmaz” demişler. Baş ağrısı için “geri l im 
tipi” teşhisi konmuş, i laç başlanmış.
Hastanın şikâyetleri üzüldüğünde, geri ldi-
ğinde, stresl i ortamlara girdiğinde artıyor, 
soğuktan ve cereyandan hiç hoşlanmıyor, 
çabuk tutuluyor.
El lerinde uyuşmalar, zaman zaman orta-
ya çıkan yumuşak doku şişl ikleri oluyor. Sık 
idrara gitme şikayeti de var. Bu durumla i lgi l i 

olarak da herhangi bir enfeksiyon saptana-
mıyor.
Sabahları dinlenmemiş, hatta dayak yemiş 
gibi ya da bütün gece iş yapmış gibi ağrı l ı 
uyanıyor. 
Hassas ve alıngan bir yapısı var, olaylardan 
çabuk ve çok etkileniyor. Bu yüzden sık sık 
gece uykuları kaçıyor. Yaptığı iş lerde çok iyi 
olmaya çalışıyor, uğraşıyor ama ağrı ları arttı-
ğı için iş yapmak çok eziyetl i hale geliyor.
Annesi ve kız kardeşinde de benzer şikâyet-
ler var. Yı l larca doktor doktor dolaşıyorlar 
ama dertlerine deva bulamıyorlar…
Fizik tedavi polikl iniğimizde buna benzer 
şikâyetleri olan çok hasta görüyoruz. Bu hali 
yı l larca yaşamış hastaların muayene ve tet-
kiklerini tamamladıktan sonra, Fibromiyalj i 
hastalığını araştırmalarını öneriyorum.
Kontrole geldiklerinde biraz rahatlamış olu-
yorlar, çünkü kimseye anlatamadıkları, ba-
zı larının psikolojik dedikleri durumun aslında 
artık iyi tanımlanmış olduğunu, tedavisinde 
i lerleme kaydedildiğini, bu konuda yaşa-
yabilecekleri zorlukları, benzer ağrı lardan 
muzdarip hiç de azımsanmayacak sayıda 
insanın olduğunu öğrenmiş oluyorlar.
Fibromiyalj i  genç ve orta yaş, özell ikle ka-
dınlarda daha sık görülen, yaygın yumuşak 
doku ağrı ları ve hassasiyeti, dinlendirmeyen 
uyku i le karakterize bir durumdur. Asl ında 
bulgular çok alevlenmedikçe hassas ve mü-
kemmeliyetçi, zeki ve alıngan insanlarda var 
olan bir zemindir.
Bazılarında sadece bölgesel şikayetler olur, 
sıkl ıkla kürek kemiklerinin iç kısmında veya 
omuzlarda, ama vücuttaki kasların birço-
ğunda da oluşabilen, yı l larca tedavi olama-
mış ağrı l ı  noktalar şeklindedir.
Hastalarda sıkl ıkla taraf bulgusu olur, örne-
ğin sadece vücudun sağ yarısındaki ağrı-
lardan yakınır. Bazı hastalarda ise; göbek 
altında, kalça bacak ve dizlerde, ya da üst 
tarafta, boyun omuzlar ve sırtta ağrı lar var-
dır.
Baş ağrısı, s ık idrara gitme,  kabızl ık veya 
ishaller gibi bağırsak problemleri; sinir l i l ik,  
gerginlik bu kişi lerde sıkça rastlanan durum-
lardır.
Tedaviye başlamadan önce kişiye hasta-
l ığını detaylıca anlatmak gerekiyor çünkü 
hasta-hekim işbir l iği tedavinin başarısı için 
son derece önemli. İ laç ve egzersiz tedavisi, 
gerekirse enjeksiyonlar, kuru iğne, akupunk-
tur, hacamat veya kupa tedavisi uygulana-
cak tedavilere örnek olarak veri lebil ir. Tüm 
bunların yanında yakın takip de tedavinin 
başarı oranını ciddi oranda artıracaktır.

KAS- İSKELET SİSTEMİ
AĞRILARINDA VE FONKSİYON 
KAYIPLARINDA FİZİK TEDAVİ 
UYGULAMALARI‘‘

Uz
. D

r. N
ala

n S
oy

da
ş





Ekim 2017
Sayı 1972

HABER

W
ED

DI
NG

 W
OR

LD
 PA

LA
CE





Ekim 2017
Sayı 1974

HABER

Dünyada ve Türkiye’de 
ekonomik sıkıntılar ol-
masına rağmen, Yılbaşı, 
Sevgililer Günü, Anneler 
Günü ve halihazırda de-
vam eden Düğün Sezonu 
için hazırlanan reklam ve 
tanıtım faaliyetleri ile nefes 
aldıklarını belirten esnaflar; 
“Reklamların dönüşünü 
satış yaparak alıyoruz, bu 
reklam çalışmaları için ver-
diğimiz reklam katkı payı 
yetmiyorsa bizler daha 
fazlasını vermeye hazırız.” 
şeklinde konuştular.

İsmet Çelik 
/ İstor ku-
yumculuk
Biz Kuyum-
cukent’te 
bir toptan-
cı olarak 
hizmet ve-

riyoruz. AVM esnafının kam-
panya döneminde yoğun 
olarak bizlerden alım yap-
ması bu kampanyanın çok 
iyi geçtiğinin göstergesidir. 
İstor Kuyumculuk olarak 
esnaf nefes aldı diyebiliriz. 
Bence bu reklamların her 
zaman faydasını görüyo-

ruz. Geçen sene yapılan 
kampanyalar da bu yılbaşı 
kampanyası da çok iyi 
geçti. Sevgililer günü olsun 
anneler günü olsun müşteri 
yoğunluğunu yaşıyoruz, bu 
durumdan kim memnun 
olmaz. Düğün sezonundan 
da beklentimizi yükselten 
reklam çalışması yapıldı. 
Bu çalışmaların sezonluk 
değil sürekli olarak devam 
etmesini istiyoruz.

İbrahim İnce / İnce kuyumcu-
luk
Kuyum-
cu-
kent’te 
yapılan 
Yılbaşı 
kam-
panyası, 
Sevgi-

liler Günü, Anneler Günü 
başarılı oldu, televizyon 
reklamları ziyaretçilerin gel-
mesinde etkili oldu. Deva-
mını bekliyoruz normalden 
gerçekten çok çok iyi oldu. 
Müşterilerin de memnun 
olduğunu düşünüyoruz. 
Düğün Sezonu çalışmaları 
da güzel geçiyor. Kuyum-

cukent Yönetimine teşekkür 
ediyorum, yaptıkları çalış-
ma başarılıydı. 

Serhan Balcıoğlu / Balkar 
Kuyumculuk
Dünyada ve Türkiye’de 
bu sıkıntılı şartlara rağmen 
Kuyumcukent’e ziyaretçile-
rin gelmesi 
Yönetim 
kurulu-
muzun ve 
reklamın 
başarısıdır. 
Kampan-
yalar ga-
yet başarılı geçti, normal 
zamanlardan daha iyiydi 
devamını istiyorum. İçinde 
bulunduğumuz düğün se-
zonunda da aynı atmosfe-
rin sürmesini ümit ediyoruz.

Ayşegül Amcalar / Veysi 

Amcalar kuyumculuk

Bu sene yapılan kampan-

yalar da güzel oldu biz 

memnunuz güzel geçme-

di diyen yalan söylemiş 

olur açıkçası. Yönetimin 

Kuyumcukent AVM için;  Y ı lbaşı ,  Sevgi l i ler  Günü, Anneler Günü ve Düğün Sezonu’nda yapı lan tanıt ımlardan 
dolayı  AVM esnaf lar ı ,  Yönetim Kuruluna teşekkür ederek, destek verdi .  Kuyumcukent reklam ve tanıt ım
çal ışmalar ın ın dönemsel çal ışmalar ın yanı s ı ra y ı l  iç indeki  diğer aylarda da devam etmesini  i s tedi ler. 

YÖNETİM BAŞARILI REKLAM PROJELERiNi 
DEVAM ETTİRSİN



geçen sene yaptığı kam-

panya da gayet iyiydi, gü-

zeldi. Aynı şekilde memnun 

kalmıştık bu sene de mem-

nunuz ve devamını yönetim 

kurulu-

muzdan 

istiyoruz.  

Müşte-

riyi çek-

mek için 

değişik 

şeyler 

yapılmalı, müşteriyi cez-

bedelim ki gelen müşteri 

tekrar geri gelsin. Sevgililer 

günü anneler günü ve her 

özel günde böyle reklam-

ların sürdürül-

mesi esnafların iş yapma-

sında çok etkili olacaktır. 

Fakat diğer zamanlarda 

da reklam es geçilmemeli.

Akif Aşçı / Avis Kuyumculuk 

Kuyumcukent AVM için 

yapılan reklam çalışması-

nın mutlaka faydası oldu. 

Reklamın faydası olmaz 

diyemeyiz. Özel günler için 

yapılan kampan-

yalar 

buradaki 

esnafı 

canlan-

dırdı. 

Reklam 

yapılmalı 

mı tabii 

ki daha fazlası yapılma-

lı, reklamlarda indirim 

kampanyaları detaylı bir 

şekilde anlatılmalı diye dü-

şünüyorum. Kampanyaların 

dışında da reklam sürekli 

devam etmeli. Reklamların 

daha da fazla olması ge-

rektiğini düşünüyorum. 

Mert Kul / Va Gold 

Kuyumculuk

Reklam kampanyasın-

dan oldukça mutluyduk, 

reklamların yayınlandığı 

günden 

itibaren 

işlerimiz 

oldukça 

iyiydi. 

Rek-

lamların 

dönüşünü 

aldık yö-

netime bu yüzden teşekkür 

ederiz. Ama bu reklamla-

rın yıl boyunca devamını 

istiyoruz. Çünkü verdiğimiz 

bir reklam bedeli var bu 

bedeli yönetimden rekla-

ma dönüştürmesini arzu 

ediyoruz. Gerekirse ayrıca 

reklam için daha fazla kat-

kı yapmaya hazırız.

Hakan Şe-

nol - Aytaş 

Kuyumcu-

luk

Kampan-

ya ve 

reklamlar-

dan genel olarak memnu-

nuz, % 50’ye varan indirim-

ler kampanyası müşterilerin 

oldukça ilgisini çekti. 

Merve 

Gayret /

Favori 

Gayret 

Kuyum-

culuk

Rek-

lamlar-

dan memnunum satışların 

artması gayet güzel. Bu 

anlamda bu projeyi başarı-

lı buluyorum, gelen müşteri 

sayısını arttıran bir çalışma 

oldu. Çalışmaları başarılı

buluyorum. Ve devamını 

sürekli istiyorum.

Engin İşlek / Turan

Kuyumculuk

Kuyumcu-

kent reklam 

kampan-

yaları yıl 

boyunca 

devam 

etsin. Bu 

kampanya-

da olduğu gibi AVM’mize 

yoğun ziyaretçi gelmesi 

bizleri memnun ediyor.

Kudret
Çiflikçi / 
Kudret 
Çiflikçi 
Dekoratif 
Sanatlar 
Merkezi
Ben gerekli 
reklam 
çalışmala-
rın yapıldığına inanıyorum. 
Terör olayları yüzünden 
halkın moralsizliğin satışlara 
yansıdı. Ziyaretçi sayısı buna 
rağmen iyiydi. Reklam kam-
panyaları yapmaya devam 
etmeliyiz. Geçen yıl yapılan 
çalışmalar gibi aynı yolu 
takip etmeliyiz.
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‘’Özleyeceğim insanlar çoğalıyor’’
Belki bir başka kişilikte kendimi daha özgür, daha rahat 
hissediyorum. Hayatta kendime kurallar koymuşum belki 
de. Hayatı ben o yüzden sinemada yaşadım.
Haziran. Yengeç burcu... Taşıyor musunuz burcunuzun özel-
liklerini? Yengeç burcunu çok içine kapanık, kabuklarını 
sert kapatıp, içine saklanır diye biliyorum.Öyle misiniz?
İster şuh, ister kızgın, ister gururlu... Senaryo ne emrediyorsa 
motor dendiğinde bütün kuvvetiyle onu olan bir aktris. Ama 
normal hayatta ürkek, titrek biri. “Şey” diyesim geliyor; “Her 
şeyi canlandıran ama kendini oynayamayan bir oyuncu...”
- Doğru... Doğru, çok güzel bir tanımlama. Belki bir 
başka kişilikte kendimi daha özgür, daha rahat hissedi-
yorum. Hayatta kendime kurallar koymuşum belki de. 
Hayatı ben o yüzden sinemada yaşadım diyorum işte.
Belki de gerçek hayatta kendiniz olduğunuzdan, oynamaya 
tenezzül etmediğinizden... 15’inde de, 25’inde de, 35’inde 
de. Allah uzun ömür versin, 105’inizde de çok güzel bir ka-
dın olacaksınız.
- Aaaa, çok teşekkür ederim.
Nasıl bir şey hayata güzel doğmak?
- Böyle tanımlanmak güzel şey tabii. Ama ben sıradan 
bir güzellik diye düşünüyorum. Belki klasik bir cevap 
ama ben insanın içinin güzelliğinin yüzüne vurduğuna 
inanırım. Benim içim güzeldir, o yüzden herhalde güzel 
görünüyorum insanlara.

GÜZEL GÜNLER GÖRECEĞİMİZE İNANIYORUM
Annem sizin için, “Tanıdığım, bildiğim herkes, her erkek ona 

âşıktı” der. Bütün bir memleketin âşık olduğu bir kadın... 
Peki Türkan Şoray aşktan nasibini  alabildi mi?
- Özel hayatımda değil; filmlerde, sinemada yaşadım 
ben ölümsüz, gerçek aşkı. İnan bana, filmlerdeki aşklar 
daha gerçek aşklardı. Çünkü gerçek hayattaki aşklar, 
hele şimdiki zamanda, bir saman alevi gibi. Eskiden aşk-
lar daha bir yanardağ gibiydi. Bir an patlıyor, sonra tek-
rar doluyor, bir daha ne zaman patlayacağı belli değil... 
Gerçekten farklıydı. Şimdiki gibi bir-iki mesajla değil.
Birlikte rol yaptığınız insanlar için de söylenir hep bu... Doğru 
mu sizce?
- Nasıl cevaplarım ben bu soruyu? “Evet, herkes bana 
âşıktı mı” diyeyim? 
Hayatınızın bir dönüm noktası var mı?
- ‘Acı Hayat’ filmi. Sinemaya yeni girmiştim. Altın Porta-
kal aldım. O filme kadar içine kapanık yengeç kadınını 
oynuyordum. (Gülüyor) Oynayacağım rolleri seçme-
mi etkileyen, benim özel hayatımı etkileyen o filmidir. 
‘Mine’ beni, ben ‘Mine’yi etkiledim.
15 yaşında sinemaya ilk giren Türkan’a gidebilseniz... O 
genç kıza ne söylerdiniz?
- “Kendine güven. Korkma, başaracaksın” derdim. O 
yıllarda korkuyorsun.  “Bir daha filmde oynayacak mı-
yım” diye düşünüyorsun. Ama iyi ki bunları yaşamışım. Bir 
şeyin zorluğunu çekmeden bir yerlere gelmenin o kadar 
tadı yok.
Bugün sinemaya başlasaydınız, aynı kanunları koyup, uygu-
lar mıydınız?
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- Yoo. O, o günün koşulları gereğiydi. O ko-
şullar öyle gerektirdiği içindi.
Eski Türk filmlerini defalarca izliyoruz, doy-
muyoruz. Sanki hepimiz o sıcaklığın, o sami-
miyetin özlemini duyuyoruz.
- O filmlerin samimiyetine ben de sizin gibi 
katılıyorum. İlişkiler çok değişti. O eski sıcak 
mahalleler kalmadı. Toplu konut, gökdelen, 
rezidans... Eskiden bir komşuculuk vardı. 
Çay, şeker biterdi, annem beni komşuya 
yollardı, gidip alsana diye. Şimdi üst katın-
da oturanı tanımıyorsun. Sinema döneminin 
tanığıdır. Kendimize ne yaptıysak, sinema-
da onu görüyoruz.
15 yaşında sinemaya adım atan Eyüplü Tür-
kan, nasıl bir mahallenin kızıydı? Bugün Türkan 
Şoray, nasıl bir Türkiye’de anne? Bugünün 
Türkiye’si sizi ürkütüyor mu?
- Şu kadarını söyleyeyim: Ben her zaman ül-
kemde güzel günler göreceğimize inanırım.

OYUNCU, YÖNETMENİN MALZEMESİ
200’ün üzerinde film... İçlerinden nasıl seçebilir 
insan? Size sormaya da çekiniyorum, içlerin-
den en özeli hangisi diye...
- Aralarında “İyi ki bu karakteri canlandır-
mışım” dediklerim var. Mesela bir ‘Vesikalı 
Yârim’. Töre olaylarını anlatan ‘Berdel’... 
‘Selvi Boylu Al Yazmalım’...
Dört yapraklı yoncadan kamera arkasına bir 
tek siz geçtiniz. Sizce önüyle arkasında ne fark 
var kameranın?
- Yönetmenle oyuncu bir bütün ama o bü-
tünü tamamlayan yönetmendir. Yönetmen 
o dünyayı kurar, oyuncu yönetmenin aracı, 
malzemesidir. 
En son Yağmur Hanım’la çektiğiniz ‘Uzaklarda 
Arama’ filmi için de bu detaycılıkla çok eleş-
tirilmiştiniz. Çok uzun sürdü, çok pahalıya mal 
oldu diye... Bir açıklama da yapmadınız...
- Niye eleştiriyorlar ki? Öyle olması lazım. Bir 
yönetmen ince eleyip sık dokuyacak tabii.

ŞARKILARIMI BAŞKASINA SÖYLETMEM 
HATAYDI
15 yıldır sürekli “Türkan Şoray albüm yaptı, ya-
pıyor” denirdi. Nihayet geçen yıl bu hevesinizi 
gerçekleştirdiniz. Oysa filmlerinizde şarkıcıyı 
oynardınız, sizi başkaları seslendirirdi. 
- Aslında şarkıları da kendimizin söylemesi 
gerekiyordu. Fakat o dönem filmler sessiz 
çekiliyordu.  Stüdyoya girip şarkıları tek tek 
benim söylemem için üç ay gerekirdi. Oysa 
bir filmi bitirip hemen ertesi gün bir başka 
filme geçiyorduk. Yapımcıların da kolayına 
geliyordu. Ama mesela şimdi asla yapmam.
Pişman mısınız yani?                                                                                                                                            
- Evet. Bu, benim sinemadaki hatalarımdan 
biridir. Benim de kolayıma geldi herhalde. 
Kuralımı koyup, “Hayır, ben böyle istiyorum” 
diyebilirdim. Bizi seslendirenler kadar sesim 
güzel olmasa bile, seyirci onu da güzel 
kabul edecekti mutlaka. Neden albüm 
yaptım? Bu dünyadan ayrıldıktan sonra, 
“Sinema tarihinde bir Türkan Şoray da var-
dı” denecek inşallah. Seyircilerime benden 
bir de sesim hatıra kalsın istedim. Bir de 
şarkı söylemeyi çok, çok seviyorum. Sinema 

oyuncusu olmasaydım yüzde 100 ses sanat-
çısı olurdum. Ve eminim ki onun da en iyisi 
olurdum.
Biraz takıntılı mısınız?                                                                                                                                         
- Ay felaket detaycıyımdır. Titizimdir. Keşke 
öyle olsam. Hele yönetmenlik yaptığım film-
lerde. En ufak bir şey kaçmaz gözümden.
Filmlerinizde şarkı söylediğiniz gibi dans da 
ederdiniz. Albüm yaptınız. Dans projesi de var 
mı?                                    
  - Bir teklif var. Yani bir müzikal teklifi. Baka-
lım, belki de bir sürpriz yaparım.
  

ÖZLEYECEĞİMİZ İNSANLAR NE KADAR ÇO-
ĞALIYOR DEĞİL Mİ?
Halit Akçatepe’yi kaybet-
tik. Neler söyleyeceksiniz?                                                                                                           
- Gerçekten büyük bir üzüntü içindeyim. 
Türk sinemasını bu denli sıcak, samimi ya-
pan aslında o benzersiz karakter oyun-
cularıydı. Sevgili Halit Akçatepe onlar-
dan biriydi. Hepimiz onu çok sevdik. 
Sinemaya adanmış bir hayattı onunki. 
Özleyeceğimiz insanlar ne kadar ço-
ğalıyor değil mi?
Onunla ilgili unutmayacağı-
nız bir şey söyler misiniz?                                                                                                        
- Gülen yüzünü hiç unutma-
yacağız.

SANSÜR YÜZÜNDEN 
FOSFORLU CEVRİYE’NİN 
CILKINI ÇIKARDIK
Şimdiki sinemacılarla geçmişi kıyas-
ladığınızda ne fark görüyorsunuz?                                                                             
- Biz kenetlenmiştik. Oyuncular, dernekler, 
sendikalar... Ankara yürüyüşümüz var. Şim-
di iki sinemacı bir araya gelip, konuşmuyor-
lar. Sansür denilen belayı bilmiyorlar. Hiçbir 
filmi yapamıyorduk, sansürden. Her film 
Ankara’ya gidiyordu. Nefeslerimizi tutup, 
onaylanıp onaylanmayacağını bekliyorduk. 
‘Fosforlu Cevriye’ mesela. Sansür yüzünden 
cılkını çıkardık.
Nasıl yani?                                                                                                                                            
- Romanda bir sokak kadını bir devrimciye 
âşık oluyordu. Ve finalde, polis bildirileri 
yakalamasın diye kendini feda ediyor. O 
sırada bir yıldız kayıyor. Böyle bir kitaptı. Biz 
bunu çekiyorduk, durdurdular. Kadir dev-
rimciyi oynayacaktı, adi bir suçlu yaptılar...
Bir kitap yazdınız. Bu kitabı niçin yazdınız?                                                                                                                                        
- Benim yaşadıklarım, benim ruhum bu 
kitap. 1960’tan beri Türk sinemasının en 
bire bir tanığıyım. İçinde anlattığım her şey 
doğrudur, gerçektir. Bütün arşivi taradım. 
Nereden nereye geldi Türk sineması bilsin-
ler istedim yeni nesil. Bu otobiyografi değil 
aslında. Bir görev gibi gördüm bu kitabı. 
İş Bankası Kültür Yayınları’na çok teşekkür 
ederim.
Sinemaya niyetlenen gençlere öğüt ver-
meye kalksanız ne söylemek isterdiniz?                                                                                 
- Sinema ihmali hiç sevmez. Sinemacı 
olayım ama başka aşklarım olsun, seyahat 
edeyim, yok. Sinema kıskanç sevgili gibidir. 
Onu bıraktığınızda o da sizi pat diye bırakı-
verir.





Avm’de  Açılan 
Mağazalar

AVM Zemin Kat Elmas Sk. No: 136 
Altın setlerin birçok çeşidinin bulunduğu 

mağaza, yeni yerinde fırsatlarla ürünlerinin 
satışını yapmaya başlamıştır.

ZER GOLD

Firma Sahibi: 
Burak AYDIN

AVM Zemin Kat İnci Sk. No: 249 
Lens , güneş gözlüğü ve optik 

gözlük hizmeti veren bir firmadır. SGK 
anlaşmaları olan mağaza, kaliteli 

ve güvenli bir alışveriş için siz değerli 
müşterilerini bekliyor.

Firma Sahibi:
Ufuk - Gamze BENLİ

DURU OPTİK

AVM Zemin Kat Pırlanta Sk. No:200
Pırlanta, 8-14 ayar altın ve 22 ayar bilezik satışı yapılan 
mağazadan uygun fiyatlı her zevke uygun takı çeşitlerini 
bulabilirsiniz.

Kuyumcukent AVM -1.KAT (PTT YANI)
% 100 Organik kuru temizleme yapılmaktadır. 
Açılışa özel yapılan kampanyaları kaçır-
mayın.

Firma Sahibi:
Nasri AMCALAR

Firma Sahibi:
Murat BAYRAKTAR

MİLA KUYUMCULUK

DRY CLEAN EXPRESS



Ekim 2017
Sayı 1980

HABER

Fi rma sayıs ın ın her geçen gün artt ığı  Kuyumcukent’te sektörün önemli  f i rmalar ı  mağaza açmaya devam 
ediyor.  1996 yı l ında Trabzon’da atölye olarak kuyumculuk sektörüne adım atan ve Trabzon Hası r  B i lez ik ler i 
üret imi yapan ENSAR GOLD markası  2008 yı l ı  i le bi r l ikte İstanbul Kuyumcukent’te de of is,  üret im şubesini  ya-
pı landırmış ve 08 Ekim Cuma günü Atölye bloğu 2.kat 6.sokakta gerçekleşt idiği  yeni  showroom’un açı l ı ş ına, 
Kuyumcukent Yönetimi ve sektörün önde gelen is imler i  de kat ı ldı . 
Ensar Kuyumculuk açı l ı ş ına Kuyumcukent ve İstanbul Alt ın Raf iner is i  Yönetim Kurulu Başkanı Av. Özcan Ha-
laç, BKM Yönetim Kurulu Başkanı Selahatt in Uyanık, 
KİAŞ Yönetim Kurulu Başkanı Nevzat Sudaş, BKM 
Denetim Kurulu Başkanı Ahmet Rı fat Kaya, Kuyum-
cukent Yönetim Kurulu Başkan Veki l i  Ahmet Karbe-
yaz, KİAŞ Yönetim Kurulu Üyesi  Osman Karagüney, 
İAR CEO’su Ayşen Esen ve sektörün önemli  temsi l -
ci ler i  kat ı l ım gösterdi .  Yeni  mağaza, kalabal ık bi r 
davetl i  grubuyla ve dualar la açı ldı .  Mağaza açı-
l ı ş ında, Karadeniz müziği  ve yerel  folk lor danslar ı 
davetl i lere görsel  bi r  keyif  verdi .
Ensar Kuyumculuk f i rma ortağı Mustafa Gençce-
lep “Açı l ı ş ta sektörün saygın is imler in i  yanımızda 
görmekten onur duyduk. Açı l ı ş ımız ı  kat ı l ımlar ı  ve 
çiçekler iy le renklendiren herkese teşekkür ler imiz i 
sunar ız .” dedi.

ENSAR KUYUMCULUK KUYUMCUKENT’TE 
ÖNEMLİ İSİMLERİN KATILIMIYLA SHOWROOM 

AÇILIŞINI GERÇEKLEŞTİRDİ!
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